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Введение

Экономический результат значится завершающим этапом в цикле деятельности предприятия, который непосредственно связан с производством и реализацией продукции (выполнением работ, оказанием услуг) и выступает необходимым условием следующего этапа его деятельности.

По своей сути доход значится конечным финансовым итогом деятельности строительной предприятие. Она может служить критерием рационального хозяйствования и отображать эффективность производственно-хозяйственной деятельности, уровень использования всех ресурсов - показывает повышение доходов, полученных предпринимателем над понесёнными для этого расходами.

Выручка от реализации продукта (работ, услуг) складывается из суммы денежных поступлений от продажи или реализации конечных показателей всех видов деятельности по ценам реализации. Виды деятельности, какие может реализовывать предприятие, указаны в её уставе. В актуальных условиях строительные предприятие могут выполнять наряду со строительными видами деятельности работы, продукцию и услуги и не строительного характера - всё, что записано в уставе.
В условиях предпринимательства именно доход определяет сферу приложения капитала и усилий предпринимателя. Убыточные предприятия практически не могут существовать (лишь при условии дотации со стороны местных властей или государства, но и в этом случае отдельный предприниматель, хозяин доход).

Роль доходе в актуальных условиях значительно вырастает. Если в условиях жесткого централизованного планирования в некоторых организациях доход даже не фиксировался (научно-исследовательские институты, проектные предприятие), было огромное количество так называемых планово-не выгодных предприятий, то при передаче их в частную (или коллективную) собственность (в процессе приватизации) сразу же встает вопрос о доходе.
В актуальных условиях только доход значится источником развития предприятия и коллектива его работников. За счёт дохода формируются все фонды, предусмотренные уставом предприятия, проводятся реконструкции, техническое перестроение, внедрение научно-технических достижений, решаются социальные программы и т.д.

Кроме того, доход служит основным источником существования и развития государства. Предприятие часть своей доходе передают в виде налогов в местные и федеральный (республиканский) бюджеты, за счёт средств которых решаются социальные задачи и финансируются государственные расходы.
Платежеспособность организаций во многом зависит от величины экономических показателей ее деятельности, предопределяющих ее жизнеспособность в долгосрочной перспективе. Эти обстоятельства обосновывают актуальность и практическую значимость темы данной дипломной работы.


Цель работы заключается в анализе и планировании экономических показателей на примере ООО «Киришский ДСК». Объектом исследования выступает ООО «Киришский ДСК», а предметом исследования – финансовые результаты его деятельности за 2015-2016гг.

Для достижения цели автором поставлены следующие задачи:

- изучить теоретические аспекты расчёта экономических показателей деятельности строительной предприятие;

- провести анализ и планирование экономических показателей на примере ООО «Киришский ДСК» по данным финансовой отчетности за 2015-2016гг.

- оценить полученные в ходе расчёта экономические показатели;

- предложить схемы улучшения экономических показателей рассматриваемого предприятия путем планирования его деятельности в плановом отчетном периоде.


Для освещения в работе теоретических аспектов расчёта экономических показателей деятельности строительного предприятия автором были использованы литературные источники таких авторов, как Э.И. Крылов, В.М. Власова, И.В. Журавкова, М.С. Абрютина, Г.В. Савицкая, А.Д. Шеремет и др. Также при написании работы автор использовал материалы, опубликованные в тематических периодических изданиях, в сети интернет.

Данная дипломная работа состоит из введения, трех глав и заключения. В первой главе автором изложены теоретические аспекты проведения расчёта экономических показателей деятельности строительного предприятия, во второй – проведен анализ экономических показателей ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг., в третьей – предложены схемы совершенствования экономических показателей деятельности предприятия в будущем отчетном периоде.


В конце работы представлен список литературных и других использованных при написании работы источников, а также приведены приложения.
Глава 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ РАСЧЁТА ЭКОНОМИЧЕСКИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ СТРОИТЕЛЬНОЙ ПРЕДПРИЯТИЕ
1.1.Понятие, сущность и необходимость проведения расчёта экономических показателей деятельности предприятия

В настоящее время велика роль финансовой (бухгалтерской) отчетности как объекта информации для внешних и внутренних пользователей, которых, прежде всего, интересует вопрос о платежеспособности экономического субъекта, а, значит, и о экономических результатах его деятельности.

Финансовым итогом называется завершающий этап деятельности предприятия, который подразумевает производство и реализацию готовой продукции (выполнение работ, оказание услуг), а также значится необходимым условием следующего этапа его деятельности. Высокие показатели экономических показателей деятельности предприятия обеспечивают укрепление государственного бюджета посредством налоговых отчислений, способствуют росту его инвестиционной привлекательности, деловой активности в производственной и финансовой сферах.[5, 14]
Для любого предприятия получение финансового результата означает признание обществом полезности его деятельности, о чем также можно судить по полученной выручке от реализации произведенного предприятием продукта (работ, услуг). Значит, конечным финансовым итогом хозяйствующего субъекта необходимо считать сальдо выручки от реализации и расходов, понесенных для ее получения. Государством в качестве окончательного финансового результата деятельности коммерческого предприятия признаются налоговые отчисления, содержащиеся в его составе. Инвестор считает конечным финансовым итогом распределенную в его пользу часть доходе предприятия после налогообложения. Чистым финансовым итогом предприятия для его производственного и социального развития можно считать доход, оставшуюся после налогообложения и выплат дивидендов собственникам.

Такие понятия как «экономический результат», «доход» широко используют в бухгалтерском, налоговом учете, комплексном экономическом анализе хозяйственной деятельности, финансовом инвестиционном анализе, финансовом менеджменте.

Финансовым итогом основной деятельности (от продаж) принято считать выручку от продаж, которая для основной части российских предприятий отражается по принципу начисления на основе данных об отгруженной продукции. Для получения окончательного финансового результата, полученного по итогам продаж, необходимо исключить из его состава сумму подлежащих к уплате в бюджет косвенных налогов, а также уменьшив его на величину себестоимости.

В соответствии с положением о бухгалтерском учете и отчетности в Российской Федерации доходами строительного предприятия признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этого предприятия, за исключением вкладов участников (собственников имущества).

Этим же положением не признаются как доходы строительного предприятия поступления от других юридических и физических лиц:

- сумма налога на добавленную стоимость и иных аналогичных обязательных платежей;

- в порядке предварительной оплаты строительной продук­ции (работ, услуг);

- авансы в счет оплаты строительной продукции (работ, услуг);

- в залог, если договором предусмотрена передача заложенного имущества залогодержателю;

- погашение кредита, займа, предоставленных заемщику.

Доходы строительного предприятия в зависимости от их характера, условия получения и направления деятельности предприятия подразделяются на:

· доходы от обычных видов деятельности;

· операционные доходы;

· внереализационные доходы.

Экономическая выгода (доход) предприятия — это валовой доход предприятие, который представляет собой выручку от реализации строительной продукции (работ, услуг) за вычетом материальных затрат. [18, 32]
Для строительных предприятий доходами от обычных видов деятельности являются выручка от сданных заказчику объектов, комплексов или их очередей, поступления, связанные с выполнением строительно-монтажных работ, оказанием услуг и реализацией строительных материалов, деталей и конструкций за вычетом материальных затрат.

Операционными доходами строительных предприятий являются:

- поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование активов предприятия;

- поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций;

- доход, полученная предприятием в результате совместной деятельности;

- поступления от продажи основных средств и иных активов, продукции, товаров;

- проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств предприятия, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете предприятия в этом банке.

Внереализационные доходы строительных предприятий:

- штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

- активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения;

- доход прошлых лет, выявленная в отчетном году;

- суммы кредиторской и дебиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности;

- поступления в возмещение причиненных предприятию убытков;

- денежные средства, полученные в результате положительных курсовых разниц по валютным счетам и операций в иностранной валюте;

- сумма дооценки активов (за исключением внеоборотных активов);

- прочие внереализационные доходы.[9, 28]
На величину дохода строительного предприятия воздействуют факторы, как зависящие, так и не зависящие от усилий предприятия. Вне сферы воздействия предприятия находятся конъюнктура рынка, уровень цен на потребляемые материально-сырьевые и топливно-энергетические ресурсы, нормы амортизационных отчислений.

Доход строительного предприятия зависит от следующих факторов: 

- уровень цен на реализуемую продукцию (работ, услуг);

- уровень хозяйствования;

- компетентность руководства;

- конкурентоспособность продукции;

- качество продукции (работ, услуг); 

- организация производства и труда, его производительность;

- состояние и эффективность производственного и финансового планирования.

Все перечисленные факторы также влияют на доход предприятия не прямо, а через объем реализуемой продукции (работ, услуг) и себестоимость, поэтому для выяснения окончательного финансового результата необходимо сопоставить стоимость объема реализуемой продукции (работ, услуг) и стоимость затрат и ресурсов, используемых в строительном производстве.

В условиях рыночных отношений предприятие должно стремиться к получению по крайней мере того объема доходе, который позволял бы ему не только прочно удерживать свои позиции на рынке, но и обеспечивать динамичное развитие его производства в условиях конкуренции. В конечном итоге это предполагает знание источников формирования доходе и нахождения методов лучшего их использования. Выручка от реализации продукта (работ, услуг) складывается из суммы денежных поступлений от продажи или реализации конечных показателей всех видов деятельности по ценам реализации. [25, 19]
1.2. Цели и задачи расчёта экономических показателей деятельности предприятия

В процесс управления доход входит осуществление таких этапов, как планирование окончательного финансового результата, учет формирования, распределения и использования доходе, оценка и анализ достигнутых показателей, принятие на их основании управленческих решений. Значит, результаты расчёта экономических показателей деятельности предприятия могут быть использованы при принятии решений в области управления доход. В ходе данного расчёта разрабатываются несколько вариантов принятия решения, на основе которых планируются оптимальные действия для предприятия на данном этапе.

Главной целью расчёта доходе значится выявление причин, вызвавших изменение величины доходе, а также определение резервов ее роста и подготовка управленческих решений по наиболее оптимальному варианту использования выявленных резервов. 

Для достижения поставленных целей в ходе проведения расчёта экономических показателей деятельности предприятия решаются следующие задачи:

- оценка выполнения плана (прогноза) и динамики экономических показателей;

- изучение состава и структуры доходе;

- выявление и количественное изменение влияния факторов формирования доходе;

- анализ и оценка качества доходе;

- изучение направлений, пропорций и тенденций распределения доходе;

- выявление резервов роста доходе;

- разработка рекомендаций по наиболее эффективному использованию доходе с учетом перспектив развития рассматриваемого предприятия. [26, 65]

Анализ доходе подразделяется на различные направления и формы в зависимости от ряда признаков:

1). По направлению исследования существует:

- анализ формирования доходе, который ведется в разрезе основных сфер деятельности, осуществляемых предприятием (операционной, инвестиционной, финансовой) и значится основной формой расчёта для выявления резервов повышения величины и уровня доходе. Данный анализ проводится на основании данных бухгалтерского учета и налогооблагаемой доходе;

- анализ распределения и использования доходе проводится по основным видам ее использования. Он позволяет выявить уровень потребления доходе и ее капитализации, а также конкретные формы ее производственного потребления.

2). По предприятие проведения выделяют:

- внутренний анализ доходе, проводимый менеджерами или собственниками предприятия с использованием всей совокупности имеющейся информации; результаты такого расчёта могут представлять коммерческую тайну.

- внешний анализ доходе – проводится налоговыми органами, банками, страховыми компаниями по материалам отчетности, публикуемой предприятием в открытой печати.

3). По масштабам деятельности формы расчёта доходе подразделяются на:

- анализ доходе по предприятию в целом, в процессе которого исследуется формирование, распределение и использование доходе без выделения отдельных структурных подразделений предприятия (данная форма используется в финансовом анализе);

- анализ доходе структурного подразделения или центра ответственности, который применяется при управленческом учете);

- анализ доходе в разрезе отдельных изделий (видов продукции, работ или услуг), который значится дополнительным видом расчёта и может использоваться как в финансовом, так и в управленческом учете.


4). По объему исследования существует разделение видов расчёта доходе на полный и тематический:

- полный анализ проводится для изучения всех аспектов формирования, распределения и использования доходе;

- тематический анализ ограничен отдельными аспектами формирования или использования доходе в зависимости от влияния налоговой политики, проводимой предприятием на формирование затрат, доходов и доходе, а также исходя из структуры и стоимости капитала на уровень доходности предприятия и т.п.


5). По периоду и глубине проведения виды расчёта доходе делятся на:

- предварительный (углублённый-анализ, прогнозный анализ), непосредственно связанный с условиями формирования доходе, распределения и предстоящего использования, а также с условиями осуществления отдельных коммерческих сделок, финансовыми и инвестиционными операциями, при бизнес планировании; анализ итоговой бухгалтерской отчетности, проводимый с целью определения массы и нормы доходе, рентабельности продаж и активов предприятия;

- оперативный анализ доходе – проводится в процессе осуществления производственной, инвестиционной и финансовой деятельности с целью оперативного воздействия на формирование или использование доходе;

- последующий (углубленный) анализ доходе, осуществляемый по результатам работы предприятия за отчетный период для наиболее полного изучения экономических показателей в сравнении с предварительным и текущим ее анализом, выявления факторов, оказавших влияние на изменение доходе по сравнению с бизнес-планом, показателями реализуемого инвестиционного проекта или с аналогичными показателями предыдущего периода, а также с целью контроля и последующей корректировки показателей выполняемого предприятием бизнес-плана;

- детализированный анализ доходе предприятия – проводится в разрезе изучения каждого из факторов, влияющих на величину доходе в целом по предприятию, доходе по отдельным видам выпускаемой продукции или конкретным продажам. [5, 42]

Необходимо обратить внимание, что при проведении расчёта доходе, при котором сравниваются показатели нескольких отчетных периодов, нужно осуществлять расчеты в сопоставимых ценах – в ценах предыдущего или отчетного периода.


При проведении расчёта доходе предприятия используются разные приемы и способы расчёта, позволяющие получить количественную оценку экономических показателей. К ним, прежде всего, относятся горизонтальный и вертикальный анализ, сравнительный анализ и анализ по факторам, анализ коэффициентов рентабельности и анализ рисков, интегральный анализ и т.д.


Методика расчёта напрямую зависит от выбранной его формы. Однако существует ряд общих методических моментов, которые позволяют построить единую схему расчёта экономических показателей хозяйственной деятельности предприятия, заключающуюся в следующем:

1). Определение изменения величины общей бухгалтерской доходе (совокупной доходе) предприятия по данным финансовой отчетности (отчет о прибылях и убытках за отчетный и предыдущий год, показатели бизнес-плана за отчетный год).

2). Изучение структуры общей бухгалтерской доходе с целью выявления влияния на совокупную доход предприятия величины полученной доходе от реализации продукта, товаров, услуг, прочего имущества и имущественных прав (включая доход от продаж и операционную доход), доходе от внереализационной деятельности, доходе от чрезвычайных ситуаций.

Первые два этапа реализуются в процессе углублённый-расчёта доходе предприятия.

3). Расчет показателей рентабельности активов, продаж, капитала по доходе от продаж и по чистой доходе.

4). Определение факторов, повлиявших на изменение доходе.

Например, на величину доходе от продаж влияют цены на готовую продукцию и элементы расходов, формирующие себестоимость, система налогообложения, объем реализации, изменение себестоимости реализованной продукции, изменение величины коммерческих и управленческих расходов.

5). Выявление имеющихся резервов роста нормы и массы доходе предприятия. [26, 54]
1.3.Система показателей используемых в финансовом анализе для оценки экономических показателей деятельности предприятия

Доход значится конечным финансовым итогом деятельности строительно-монтажной предприятие. Доход может служить критерием рационального хозяйствования и отражает эффективность производственно-хозяйственной деятельности предприятий и степень использования всех ресурсов.

Источником доходе значится:

– доход сметная (нормативная - 12% от себестоимости, 50% от заработной платы рабочих-строителей) 

- экономия снижения затрат на производство продукции за счет внедрения плана организационно-технических мероприятий.

П = Пн + Э;                                                       (1)

где Пн - доход нормативная, руб.;

Э – экономия, руб.;

П – доход, руб.

К факторам, влияющим на доход, можно отнести внутренние и внешние:


К внутренним факторам относятся:

- производственные (интенсивные, воздействующие на величину доходе через качественные изменения (производительность труда) и экстенсивные (воздействующие на доход через количественные изменения (увеличение числа рабочих, техники);

- внепроизводственные (снабженческо-сбытовая деятельность, природоохранная деятельность, социальные условия труда и быта).

Внешними факторами являются.

– природные условия;

– государственное регулирование цен, тарифов, налоговых ставок, льгот, санкций. [17, 63]
Существует классификация видов доходе по характерным признакам.

1). По источникам формирования в соответствии с Налоговым кодексом РФ доход подразделяют на:

Доход от реализации продукта (работ, услуг) (ПР) значится основным видом доходе на предприятии, который непосредственно связан с отраслевой спецификой его деятельности. Ее также называют доходю от основной (уставной) деятельности. 

ПР = В – С;                                                          (2)

где В - выручка, руб.;

С – себестоимость, руб.


Доход от прочей реализации (операционная доход по отчету о прибылях и убытках), представляющая собой доход предприятия от реализации различных видов имущества, включая ценные бумаги и имущественные права, отражает зкономический результат от деятельности, не являющейся основной для рассматриваемого предприятия, которая осуществляется им нерегулярно и не занимает высокого удельного веса в общем объеме производственной деятельности.

Доход внереализационная (пени, штрафы, неустойки, арендная плата, дивиденды, полученные за акции других предприятий, благотворительные взносы, доход прошлых лет, выявленные в текущем году и т.д.).

Доходю от чрезвычайных обстоятельств называется доход, возникающая при наличии положительного сальдо чрезвычайных доходов и расходов, что, как правило, не связано с обычной деятельностью предприятия.

2). По видам деятельности предприятия подразделяют виды доходе от производственной, инвестиционной и финансовой деятельности.

Доход от производственной деятельности представляет собой показатель доходе, полученной в результате производственно-сбытовой, а именно основной для данного предприятия, текущей деятельности, предусмотренной его уставом. 

Доход от инвестиционной деятельности представляет собой результат работы предприятия в виде доходов от участия в совместной деятельности с другими предприятиями, от владения ценными бумагами и депозитными вкладами, частично в операционной доходе от реализации имущества по окончании использования инвестиционного проекта.

Доход от финансовой деятельности – это косвенный эффект от привлечения капитала из внешних источников на более выгодных, чем среднерыночные, условиях. В процессе осуществления финансовой деятельности предприятием также может быть получена и прямая доход путем использования экономических проектов вложения собственного капитала в иные предприятие.

3). По составу элементов, формирующих доход, различают маржинальную (валовую) доход от операционной деятельности и внереализационных операций, доход до налогообложения, доход от обычной деятельности, доход от чрезвычайных обстоятельств и чистую доход.

Маржинальная доход (валовая маржа или валовая доход) определяется в целях налогообложения и представляет собой положительную разницу между суммой выручки-нетто и переменными затратами.

Доход от продаж представляет собой сумму дохода предприятия за вычетом всех операционных расходов как постоянных, так и переменных. Данный показатель отражается в строке 2200 Отчета о прибылях и убытках.

Доход от операционной деятельности представляет собой положительную разницу (сальдо) между суммой доходов от операционной деятельности (проценты к получению, доходы от участия в других организациях, прочие операционные доходы) и суммой расходов на осуществление операционной деятельности (проценты к уплате, прочие операционные расходы).

Доход от внереализационных операций – это положительное сальдо внераелизационных доходов (штрафы, пени, неустойки в пользу предприятия по хозяйственным договорам, стоимость безвозмездно полученных активов, доход прошлых лет, выявленная в отчетном периоде, кредиторская и депонентская задолженность с истекшим сроком исковой давности, положительные курсовые разницы и пр.) и внереализационных расходов (штрафы, пени, неустойки, подлежащие к выплате исследуемым предприятием по хозяйственным договорам, убыток прошлых лет, признанный в отчетном году, дебиторская задолженность с истекшим сроком исковой давности, отрицательные курсовые разницы и пр.).

Доход до налогообложения равна сумме доходе от продаж, доходе от операционной деятельности и доходе от внереализационных операций.

Доход от обычной деятельности рассчитывается как разница между  величиной доходе до налогообложения и налоговыми отчислениями из доходе, включающими налог на доход и экономические санкции из доходе.

Доход от чрезвычайных обстоятельств – положительная разница между доходами от чрезвычайных обстоятельств и соответствующими им расходами. К данному виду доходов и расходов относят поступления в пользу предприятия и его расходы, возникающие в случае стихийных бедствий, страховые возмещения, стоимость материальных ценностей после списания непригодных к дальнейшему использованию активов.

Доход чистая – это совокупная (общая) бухгалтерская доход, уменьшенная на сумму налога на доход и аналогичных платежей из нее, а также на величину доходе от чрезвычайных обстоятельств.

4). По характеру налогообложения доходе выделяют налогооблагаемую и не облагаемую налогом доход.

Такое подразделение показателей играет важную роль при формировании налоговой политики предприятия, поскольку позволяет оценивать альтернативные хозяйственные операции с позиции окончательного эффекта.

 5). По характеру инфляционной очистки доходе различают номинальную и реальную доход.

Реальная доход отражает размер номинально полученной суммы доходе предприятия за анализируемый период, скорректированный на индекс инфляции в соответствующем порядке.

6). По периоду формирования доход делится на доход предшествующего периода, доход отчетного периода и планируемую доход.

7). По регулярности формирования выделяют регулярно формируемую и «чрезвычайную» доход в случае наличия необычного источника ее формирования или очень редкого характера ее получения.

8). По характеру использования:

Капитализированная доход представляет часть доходе предприятия, которая направлена на финансирование прироста его активов.

Потребляемая доход расходуется на выплату собственникам, персоналу предприятии или его социальные программы. [26, 38-45]
В условиях экономики рыночного типа основа экономи​ческого развития строительной предприятие — доход, ко​торая выступает показателем эффективности работы предприятие, источником ее жизнедеятельности. Рост доходе со​здает финансовую основу для обеспечения производственной деятельности предприятие собственными финансовыми ресур​сами, осуществления расширенного воспроизводства и удов​летворения социальных и материальных потребностей тру​довых коллективов. За счет доходе выполняются обязатель​ства предприятие перед бюджетом, банками и другими организациями и учреждениями.

В актуальных условиях сводным (интегрирующим) пока​зателем, характеризующим зкономический результат деятель​ности строительной предприятие, значится балансовая (вало​вая) доход или убыток.

Балансовая доход (Пб) образуется из финансового ре​зультата от реализации продукта (работ, услуг), товаров и иных материальных ценностей (основных фондов, нематери​альных активов, материальных оборотных средств и других активов), определяемого как разница между выручкой от ре​ализации и суммой расходов или себестоимостью реализо​ванной продукции (работ, услуг) и других материальных цен​ностей, а также доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям:

Пб = Пр + Пи + П + ВД - Р,                                       (3)

где Пр — доход от сдачи заказчиком выполненных работ и услуг, руб.; 

Пи — доход от реализации имущества, руб.; 

П — доход от реализации продукта подобных и вспомогательных производств, руб.; 

ВД — внереализационные доходы (убытки), руб.; 

Р — расходы по осуществлению внереализационных опе​раций, руб.

Основная масса доходе строительной предприятие пред​ставляет собой доход от сдачи заказчикам выполненных работ, которая в зависимости от этапа инвестиционного про​цесса может быть сметной, плановой и фактической.

Под сметной доходю понимается доход, определен​ная в процессе разработки проектно-сметной документации.

Сметная доход — сумма средств, необходимых для по​крытия отдельных (общих) расходов строительно-монтажных предприятий на развитие производства, социальной сферы и материальное стимулирование.

В строительстве сметная доход имеет специфическое на​звание — плановые накопления. Плановые накопления опре​деляются нормативным методом в процентах от принятой базы исчисления. В качестве базы в настоящее время применяют фактическую величину средств на оплату труда рабочих-стро​ителей, а также рабочих, обслуживающих строительные ма​шины и механизмы, или сметную себестоимость строительно-монтажных работ. Сметный уровень доходе определяется в размере 50% от средств на оплату труда или 12% от себесто​имости строительно-монтажных работ, т. е. обеспечивает стро​ительно-монтажным организациям возможность иметь мини​мальный размер денежных средств, необходимых для их ус​пешного функционирования, идущих на уплату налога на доход, осуществление развития производства, стимулиро​вание труда работников и другие цели.

В условиях развития рыночных отношений в зависимости от уровня развития экономики нормативы по определению плановых накоплений могут периодически изменяться.

Плановая доход представляет собой прогноз доходе строительной предприятие, составляемый при разработке биз​нес-плана. Плановая доход от выполнения строительно-монтажных работ складывается из следующих составля​ющих: суммы плановых накоплений, предусмотренных в сме​те, и плановой экономии затрат от снижения себестоимости строительно-монтажных работ, планируемой на основе эффек​та от разработанных организационно-технических мероприя​тий. Определение размера плановой доходе (Ппл) от выпол​нения (сдачи) работ производится по следующим формулам:

Ппл = ПН + Э + К;                                                      (4)

где ПН — плановые накопления (сметная доход), руб.; 

Э — плановая эконо​мия от снижения себестоимости работ за период строительства объекта, руб.; 

К — компенсации, полученные от заказчика, руб.

Ппл = (Ссмр + К) – ССП1;                                            (5)

где Сс — сметная стоимость работ, руб.; 

ССП1 — сметная себестоимость работ, руб.

Плановая доход может определяться как по отдельным объектам и выполняемым работам, так и в целом по строи​тельно-монтажной предприятие.

Плановая доход в целом по предприятие рассчитывает​ся как сумма доходе от сдачи работ заказчикам, выполнен​ных собственными силами, и от реализации услуг подсобных производств и вспомогательных хозяйств.

Фактическая доход (Пф) от сдачи выполненных работ заказчикам определяется как разность между выручкой от их реализации без налога на добавленную стоимость и затра​тами на их производство и реализацию (фактическая себе​стоимость строительно-монтажных работ) по формуле:

Пф = Дц - НДС – ССф;                                                 (6)

где Дц — договорная цена, руб.; 

НДС — налог на добавленную стоимость, руб.; 

ССф — фактическая себестоимость выполненных работ, руб.

Выручка как финансовый показатель характеризует завер​шение производственного цикла, возврат авансированных на производство средств предприятие в денежную наличность и начало нового витка в обороте средств.

Выручкой строительной предприятие от сдачи заказчиком выполненных работ значится договорная цена без налога на добавленную стоимость.

Положение в бухгалтерском учете и отчетности в Россий​ской Федерации предусматривает применение двух вариан​тов определения выручки:

А) по поступлению средств за выполненные работы и услу​ги на расчетный счет или в кассу строительной предприятие;

Б) по выполнению работ и подписанию предусмотренных в
договорах подряда документов (актов, справок).

Выбор того или иного варианта зависит от условий хозяй​ствования и характера взаимоотношений с партнерами и осу​ществляется самостоятельно строительной организацией.

Доход от реализации основных фондов, нематериаль​ных активов, производственных запасов и другого имуще​ства определяется как разница между ценой реализации без налога на добавленную стоимость и других вычетов, предус​мотренных законодательством, и первоначальной (восстано​вительной) стоимостью этого имущества по основным фон​дам, нематериальным активам, малоценным и быстроизна​шивающимся предметам — остаточной стоимостью.

Доход от реализации сторонним организациям продук​ции и услуг, подсобных и вспомогательных производств оп​ределяется как разница между стоимостью этой продукции По продажным ценам без налога на добавленную стоимость и ее себестоимостью.

В процессе расчета валовой доходе учитываются также доходы и расходы строительной предприятие по внереализа​ционным операциям. [7, 28]
К доходам и расходам от внереализационных операций от​носятся денежные суммы полученных и уплаченных штра​фов, пеней, неустоек и других экономических санкций; про​центы, полученные по суммам средств, числящиеся на сче​тах предприятие, курсовой разницы по валютным счетам и по операциям с иностранной валютой; доходы (дивиденды, проценты) по акциям, облигациям и другим ценным бума​гам, принадлежащим предприятие, а также доходы от доле​вого участия в деятельности других организаций и предпри​ятий; прочие доходы, расходы и потери.

Для сравнительной характеристики деятельности различных строительных организаций и оценки эффективности работы одной предприятие в динамике используют относительные показатели доходности - различные виды рентабельности.

Рентабельность производства (Рсп, в %) рассчитывается по формуле:

Рсп = Пб * 100 / С;                                                 (7)

где С - себестоимость сданных СМР, реализованной продукции, услуг, руб. Она (как и балансовая доход - Пб) может быть плановой и фактической за отчётный или предыдущие годы.

При таком способе определения рентабельность характеризует эффективность использования средств, затраченных на производство работ, продукции и услуг подрядной организацией, отражает её конкурентоспособность. Различные предприятие при выполнении одного и того же вида продукции, работ, услуг имеют разные затраты, что объясняется квалификацией менеджеров, уровнем применяемых материалов, техники, технологий, методов предприятие производства и труда, управления. Для удовлетворительного существования предприятие в актуальных условиях рентабельность строительного производства рекомендуется специалистами в размере 25-28%.

Рентабельность продукции (Рпр, в %) исчисляется строительными организациями при формировании портфеля заказов и производственной программы как отношение суммы доходе от реализации продукта (работ, услуг) к выручке от реализации (ВР, руб.):

Рпр = Пр * 100 / ВР;                                                (8)
Определяется отдельно по каждому виду продукции, работ и услуг, характеризует выгодность или доходность выпуска той или иной продукции, должна быть не ниже уровня нормативной доходе к выручке от реализации данной продукции. Для получения большей массы доходе от реализации целесообразно в производственную программу строительной предприятие включать объекты и виды работ (продукции, услуг) с более высокими уровнями рентабельности.

Показатель рентабельности основного вида строительной продукции -строительно-монтажных работ часто используют при характеристике уровня снижения себестоимости СМР. Если уровень рентабельности исчислен по итоговым показателям деятельности СМО (суммарной доходе и общей выручке от реализации всех видов работ, продукции, услуг), то её называют рентабельностью продаж. Этот показатель широко используется в зарубежной практике при характеристике результативности деятельности организаций.

Рентабельность предприятия (Рп) определяется как отношение балансовой доходе, полученной организацией, к среднегодовой стоимости её имущества (предприятия):

Рп = Пб * 100 / АК;                                                 (9)

или 
Рп = Пб * 100 / (ОФов + ОС)                                     (10) 
где АК - среднегодовая стоимость активов (имущества), находящихся в распоряжении строительной предприятие, определяется по балансу предприятия, руб.;

ОФов - среднегодовая остаточная восстановительная стоимость основных средств (фондов) и нематериальных активов предприятие, руб.;

ОС - среднегодовые остатки оборотных средств, руб.

Рассчитанный показатель свидетельствует о том, насколько эффективно использовались средства, вложенные в данное предприятие и применяемые при производстве работ (продукции, услуг) строительно-монтажной организацией, то есть её имущество - основные фонды и оборотные средства. Значение данного показателя рентабельности интересует собственников средств, вложенных в предприятие (акционеров), а также потенциальных инвесторов. [45, 19]
1.4. Особенности планирования экономических показателей строительных компаний

Балансовая доход, планируется в сумме от реализации продукта (работ, услуг) по всем видам деятельности: производство СМР (в том числе капитального ремонта), выпуск продукции подсобного производства, выполнение услуг населению и другим организациям, от внереализационной деятельности.

Причём сначала планируется доход от реализации продукта, работ, услуг, а затем, как сумма - балансовая доход.

Рассмотрим основы планирования различных составных частей балансовой доходе.

Доход от реализации строительной продукции (СМР и капитальный ремонт).

Она рассчитывается исходя из уровней рентабельности продукции (к объёму работ) каждого вида. Уровень рентабельности складывается в этом случае из уровней нормативной (сметной) доходе (ПН′) и планируемого снижения себестоимости работ (Усн).

Нормативная доход (сметная доход или плановые накопления) оговаривается при обосновании договорной цены СМР на стадии заключения контракта подряда. Она может устанавливаться в процентах к сметной себестоимости СМР или к фонду заработной платы основных рабочих и рабочих-механизаторов. При планировании нормативы сметной доходе, использованные для расчёта договорной цены СМР, пересчитываются в каждой подрядной строительной предприятие в процентах к договорной цене выполняемого объёма СМР (Одц).

Плановая доход от сдачи СМР рассчитывается в целом на производственную программу и по каждому строящемуся объекту (выполняемому договору) исходя из намечаемого к выполнению объёма работ (Одц) следующим образом:

Пр = Одц * (ПН′ + Усн) / 100                                    (11), 
Где ПН′ - норматив сметной доходе к цене СМР, %;

Усн - плановый уровень снижения себестоимости СМР, %.

Доход от продажи (реализации) потребителям продукции и услуг подсобных производств и вспомогательных хозяйств (Прп) устанавливается с учётом планируемого объёма их производства в натуральных измерителях по каждому виду (Онi), действующих договорных цен или тарифов на единицу того или иного вида продукции и услуг (ДЦ1i) и плановой себестоимости производства единицы соответствующего вида продукции или услуг (С1i):

Прп = 
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Себестоимость производства единицы какого-либо вида продукции или услуг (С1i) планируется, как правило, методом прямого калькулирования.

Доход от внереализационных операций обычно определяется на основе отчётных данных за истекший год (в части прибылей или убытков по операциям прошлых лет) и исходя из реальных условий деятельности предприятие в плановом году.

Кроме доходе от реализации и от внереализационных операций некоторые предприятие могут иметь и планировать также:

· доход от реализации основных средств и другого имущества - определяется в случае намечаемой в плановом году продажи основных средств (их замене на прогрессивные, при перепрофилировании производства, списании, сокращении объёмов производства и т.п.) как разница между планируемой продажной ценой и остаточной стоимостью этих средств на момент реализации;

· доходы от долевого участия в деятельности других предприятий и дивиденды по акциям, принадлежащим предприятие - планируются исходя из имеющихся паёв и акций и объявленных общими собраниями собственников этих предприятий размеров доходе в расчёте на пай или акцию (может быть гарантирован процент доходов на вложенный капитал);

· доходы от прочих операций, в частности, от аренды имущества - определяются по заключённым договорам аренды на плановый период – конкретные суммы из условий договоров.

Свои потребности в научно-техническом и социальном развитии предприятие удовлетворяют за счёт доходе, остающейся в их распоряжении после уплаты налогов и других обязательных платежей (чистой), которая также планируется. Исходными предпосылками при планировании чистой доходе могут быть следующие:

• размер чистой доходе определяется как разница между плановой балансовой доходю и суммой планируемых к уплате налогов и обязательных платежей. Такой принцип планирования исходя из достигнутого уровня называется “остаточным”;

• сумма чистой доходе складывается из всех затрат предприятие, необходимых ей для нормального существования и развития - подход, основанный на потребностях предприятие и её собственников.

Распределяется доход каждой организацией самостоятельно. В первую очередь уплачиваются налоги на доход и отдельные виды доходов - в соответствии с инструкцией Государственной налоговой службы РФ «О порядке исчисления и уплаты в бюджет налога на доход предприятий и организаций». [16, 22]

Затем определяется чистая доход строительной предприятие как разница между балансовой доходю и налогом на доход, уплачиваемым в

бюджет.

Чистая доход распределяется по решению собственника (рассматривается и утверждается общим собранием собственников) с учётом потребностей трудового коллектива и выбранной стратегии деятельности предприятие.

Обычно основные направления расходования чистой доходе оговариваются в уставе предприятие - формирование резервного фонда, фонда финансового риска, фондов материального поощрения, научно-технического развития и т.п.

За счёт чистой доходе предприятие могут финансировать следующие расходы:

1) затраты по финансированию научно-технических мероприятий, опытно-конструкторских, проектных и технологических работ, а также работ по созданию и освоению новых технологических процессов и видов продукции;

2) затраты капитального характера по улучшению качества продукции, совершенствованию технологии и предприятие производства;

3) затраты на осуществление мероприятий по кооперированию, специализации, экономии материальных ресурсов, созданию новых видов сырья и материалов;

4) затраты на финансирование строительства новых объектов, расширение, техническое перевооружение, реконструкцию действующего производства;

5) затраты на финансирование прироста собственных оборотных средств, а также на возмещение их недостатка;

6) уплата процентов по долгосрочным ссудам банка, а также по просроченным и отсроченным краткосрочным ссудам и ссудам, полученным на восполнение недостатка собственных оборотных средств;

7) расходы на погашение предоставленных предприятию долгосрочных кредитов банков;

8) расходы, связанные с выпуском и распространением акций, облигаций и других ценных бумаг;

9) затраты по участию в строительстве, реконструкции, ремонте и содержании местных автомобильных дорог;

10) выплата всех видов налогов, которые по действующему законодательству осуществляются за счёт доходе, оставшейся в распоряжении предприятия;

11) взносы в создание объединенных инвестиционных фондов, а также в создание совместных предприятий, акционерных обществ, ассоциаций;

12) затраты на подготовку и повышение квалификации кадров, в том числе частичное возмещение затрат по подготовке молодых специалистов;

13) затраты капитального характера на осуществление природоохранных мероприятий;

14) отчисления на содержание аппарата управления межотраслевых государственных объединений, ассоциаций, концернов, а также иных структур вневедомственного управления;

15) расходы по добровольному страхованию имущества предприятия;

16) расходы по содержанию зданий и сооружений (включая амортизационные отчисления и затраты на проведение всех видов ремонта), предназначенных для культурно-просветительской и физкультурно-оздоровительной работы среди работников предприятия и членов их семей;

17) расходы по содержанию помещений и инвентаря, предоставляемых профессионально-техническим училищам, школам мастеров и прочим учреждениям, профсоюзам и другим общественным организациям, а также поликлиникам и больницам, обслуживающим работников предприятия;

18) расходы по содержанию детских дошкольных учреждений, пионерских лагерей, лагерей труда и отдыха старших классов (включая амортизационные отчисления и затраты на все виды ремонта);

19) затраты на финансирование строительства жилья и других объектов непроизводственного напоказатели;

20) расходы по содержанию высших, средних учебных учреждений, профессионально-технических училищ, состоящих на балансе предприятия;

21) затраты на оказание помощи школам, домам инвалидов и престарелых, сельскому хозяйству и прочим;

22) расходы по возмещению убытков жилищно-коммунального хозяйства, состоящего на балансе предприятий;

23) расходы по возмещению разницы в ценах на топливо и покупную электроэнергию, реализуемые работникам предприятия;

24) затраты по предприятие и развитию подсобного сельского хозяйства предприятия;

25) расходы по возмещению убытков профилакториев, санаториев, домов отдыха и других оздоровительных организаций, находящихся на балансе пред

приятия;

26) расходы по предоставлению льгот рабочим и служащим в части оплаты их проезда к месту работы транспортом общего пользования, пригородными электричками, ведомственными автобусами и машинами;

27) затраты на содержание редакций средств массовой информации (газет, радиогазет, прочих видов средств массовой информации), состоящих на балансе предприятия, для которого эта деятельность не значится основной;

28) затраты по проведению оздоровительных мероприятий, в том числе

приобретение медикаментов для лечебно-профилактических учреждений, находящихся на балансе предприятия, путевок на отдых, а также по проведению культурно-просветительных и физкультурных мероприятий;

29) расходы по благоустройству коллективных садов, по предоставлению безвозмездной материальной помощи работникам для первоначального взноса

на кооперативное жилищное строительство, на частичное погашение кредита, предоставленного на кооперативное и индивидуальное жилищное строительство; предоставление молодым семьям безвозмездной ссуды на улучшение жилищных условий, обзаведение домашним хозяйством и иные социальные потребности;

30) затраты по доначислению амортизации на полное восстановление до

балансовой стоимости в случае списания основных фондов до истечения срока

их полезного использования (нормативного срока службы);

31) расходы по уплате штрафных санкций и возмещению ущерба в случаях:

- несоблюдения требований по охране окружающей среды от загрязнений

и других внешних воздействий, использования природных ресурсов сверх установленных лимитов, несоблюдения санитарных норм и правил;

- получения необоснованной доходе вследствие завышения цен на продукцию (работы, услуги);

- сокрытия (занижения) доходе или иных объектов налогообложения;

- другие виды штрафных санкций, которые в соответствии с действующим законодательством подлежат внесению в бюджет;

32) выплата дивидендов (в АО);

33) другие расходы.[7, 57]
Глава 2. АНАЛИЗ И ПЛАНИРОВАНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ НА ПРИМЕРЕ ООО «КИРИШСКИЙ ДОМОСТРОИТЕЛЬНЫЙ КОМБИНАТ» (ООО «КДСК»)

1.1. Характеристика предприятия

Киришский домостроительный комбинат начал свою деятельность 1 мая 1969 года, когда на базе предприятия железобетонных изделий был создан ДСК. В 1980-е годы для обеспечения растущего энергопромышленного комплекса, комбинат вдвое увеличил первоначальную мощность — с 50 до 115 тыс. кв. метров жилья. В это время были введены в эксплуатацию цеха по производству наружных стеновых панелей, межэтажных перекрытий и других ЖБИ. Кассетно-конвейерная линия, смонтированная на построенных площадях, обеспечивала необходимыми изделиями подразделения, освоившие технологию крупнопанельного домостроения. А когда вырос спрос на квартиры улучшенной планировки, специалисты комбината совместно с институтом «Ленгражданпроект» в 1995 году внедрили усовершенствованную серию домов 90-ЛО М с высокими теплотехническими показателями (их обеспечили трёхслойные стеновые панели с утеплителем), большим выбором вариантов типовой застройки, повышенной этажности, экономичными объёмно-планировочными решениями.

В 2005 году предприятие первым в Северо-Западном регионе внедрило высокоэкономичную технологию сборно-каркасного домостроения мощностью 45 тыс. кв. метров ежегодно. Объём инвестиционных вложений составил 40 млн. рублей. Были смонтированы линии по выпуску преднапряжённых плит перекрытий, ригелей, колонн, по изготовлению колонн, по заготовке проволоки и канатов. Новая технология позволила свободно перепланировать помещения на любом этапе строительства или эксплуатации здания, применять систему для возведения домов до 25 этажей и объектов соцкультбыта. Среди преимуществ сборно-монолитных строений — снижение объёма несущих конструкций здания на 40%, уменьшение трудозатрат и себестоимости жилья.

Самым значимым достижением комбината в 2015-м году, по мнению генерального директора, стало строительство завода по выпуску автоклавного пенобетона, используемого для стен в каркасном и малоэтажном домостроении, и газовой котельной, обеспечивающей предприятие собственной тепловой энергией.

Сегодня ООО «Киришский домостроительный комбинат» — мощное, развивающееся предприятие, штатной численностью 520 человек, работники которого за добросовестный труд удостоены государственных наград и почётных званий. Производственные возможности ДСК позволяют ежегодно строить более 100 тыс. кв. метров жилья панельным и каркасным способами. Качество материалов, строительных работ, а также доступность квартир привлекает не только потребителей Ленинградской области: жилые дома, возведённые комбинатом, украшают улицы Санкт-Петербурга, Тольятти, Воронежа, Плесецка и ряда других городов. В последние годы правительство Ленинградской области неоднократно признавало компанию лучшей в сфере массового жилищного строительства, что подтверждают соответствующие дипломы и грамоты.

Предприятие построило и ввело в эксплуатацию уже 581 жилой дом, а общая площадь квартир составила 2209,2 тыс. кв. м. Именно силами ООО «КДСК» возведена большая часть жилого фонда г. Кириши. За последние 10 лет на предприятии, изначально ориентированном на панельное домостроительство, освоен выпуск сборно-монолитных каркасов. Предприятие имеет налаженные деловые контакты с финскими домостроителями, применяя их опыт в собственных проектах.

Среди партнеров ООО «Киришский ДСК» такие предприятие, как ООО «КИНЕФ» и Муниципальное Предприятие «Управление проектно-строительных работ», являющиеся основными заказчиками жилых домов в городе Кириши.

ООО «Киришский ДСК» значится членом некоммерческого партнерства «Строители Ленинградской области».

1.2. Анализ экономических показателей ООО «КДСК» за 2015-2016гг.


Анализ доходе предприятия осуществляется в несколько этапов. На первом этапе проводится углублённый-анализ доходе, рентабельности продаж и активов предприятия. На втором – проводится углубленный анализ по факторам доходе от продаж, от операционной и внереализационной деятельности. На третьем – определяется влияние доходе на рентабельность активов и продаж. На четвертом – осуществляется анализ использования доходе.

1.2.1. Углублённый-анализ дохода, рентабельности продаж и активов ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг.


Информационной базой углублённый-расчёта экономических показателей рассматриваемого предприятия послужат бухгалтерский баланс (форма №1), отчет о прибылях и убытках (форма № 2) и пояснительная записка к бухгалтерской отчетности за 2016г.

Сопоставим данные финансовой отчетности за отчетный период и аналогичный период предыдущего года, сформировав таблицу 1.

Таблица 1

 Исходные данные и углублённый-анализ дохода от продаж 

ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг.

	№ п/п
	Наименование показателя
	Значение в 2015г. (тыс.руб.)
	Значение в 2016г. (тыс.руб.)
	Изменение абсолютное
	Изменение относительное

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.       
	Выручка-нетто от продаж (РП)
	221700
	332087
	110387
	1,50

	2.       
	Себестоимость продаж (С)
	213266
	324274
	111008
	1,52

	3.       
	Валовая доход (ВП)
	8434
	7813
	-621
	0,93

	4.       
	Коммерческие расходы (КР)
	-
	-
	-
	-

	5.       
	Управленческие расходы (УР)
	-
	-
	-
	-

	6.       
	Доход от продаж (ПП)
	8434
	7813
	-621
	0,93

	7.       
	Доходы от прочей деятельности (Д)
	2571
	917
	-1654
	0,36

	8.   
	Доход до налогообложения (НО)
	8474
	2586
	-5888
	0,93

	
	
	
	
	
	

	9.       
	Налог на доход (Н)
	2070
	0
	-2070
	0,00

	10.   
	Чистая доход (ЧП)
	6425
	1380
	-5045
	0,21

	11.   
	Стоимость активов в среднегодовом исчислении (Аср.г.)
	96907
	104457


	7550
	7,79

	12.   
	Чистая доход от продаж (ЧПП)
	6425
	1380
	-5045
	0,21


Для наглядности представления данных ключевые показатели отображены на диаграмме 1.
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Диаграмма 1. Динамика ключевых показателей углублённый-анализ дохода от продаж ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016г.

По данным таблицы 1 и диаграммы 1 можно сделать следующие выводы:

Выручка-нетто от продаж в 2016г. увеличилась на 110387тыс.руб., при этом произошло повышение себестоимости продаж в отчетном периоде на 111008тыс.руб.

Размер выручки от реализации продукта, строительно-монтажных работ, услуг транспорта, столовой собственного производства, а также от реализации прочих активов составил 332 087 тыс. руб. (табл. 2).

Таблица 2
 Динамика состава выручки от реализации продукта 
ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.

	Показатели
	2015 г.,

тыс.руб.
	2016 г.,

тыс. руб.
	Увеличение (+)  / Уменьшение (-), %

	Реализация продукции
	94 573
	95 338
	+ 0,8

	СМР
	111 650
	222 880
	+ 99,62

	Транспорт
	8 672
	8 019
	- 7,53

	Столовая
	700
	890
	+ 27,14

	Прочие активы
	6 105
	4 960
	- 18,76

	ИТОГО
	221 700
	332 087
	+ 49,79


   Для наглядности представления данные таблицы 2 отражены на диаграмме 2.
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Диаграмма 2. Динамика состава выручки от реализации продукта 

ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.

За 2016 год объем дохода по сравнению с 2015 годом в целом по предприятию вырос на 49,79 %. Основной рост был за счет строительно-монтажных работ, объем которых вырос по сравнению с предыдущим годом почти на 100 %. Выручка от реализации продукта в 2016 году осталась на уровне предыдущего года, однако если рассматривать объем реализации продукта в натуральном выражении, то он снизился по сравнению с 2015г. Особенно снизилась реализация таких высокорентабельных изделий как прессованные лотки и вибропрессованные изделия (тротуарная плитка и бордюр), что не могло отрицательным образом не сказаться на доходе предприятия в целом.

Также в расчитываемом периоде произошло снижение величины валовой доходе на 621тыс.руб., доходе от продаж на 621тыс.руб., доходе до налогообложения на 5888тыс.руб., и, как следствие, уменьшение величины чистой доходе на 5045тыс.руб.

В процессе дальнейшего расчёта необходимо выяснить причины снижения вышеперечисленных показателей с целью принятия решений по устранению причин, оказавших негативное влияние на снижение величины чистой доходе ООО «КДСК» в отчетном периоде.

Для этого рассчитаем показатели рентабельности продаж и рентабельности активов рассматриваемого предприятия. Результаты расчетов занесем в таблицу 3.
Таблица 3 
Расчет показателей рентабельности продаж и рентабельности активов ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг.

	№ п/п
	Наименование показателя и расчетная формула
	2015г.
	2016г.
	Отклонение
(ст. 4 – ст. 3)

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Рентабельность продаж по валовой доходе
Rвп = ВП / РП *100

(стр.3/стр.1*100) из табл.1
	3,81
	2,35
	-1,46

	2
	Рентабельность продаж по доходе от продаж

Rпп = ПП / РП*100 (стр.6/стр.1*100) из табл.1
	3,81
	2,35
	-1,46

	3
	Рентабельность продаж по чистой доходе
Rчпп = ЧПП / РП *100 (стр.12/стр.1*100) из табл.1
	2,9
	0,42
	-2,48

	4
	Доля чистой доходе от продаж в совокупной чистой доходе, величина которой принята за 100%
	100
	100
	-



	5
	Рентабельность активов по доходе до налогообложения

Rнп = НО / Аср.г.*100
	8,74
	2,48
	-6,26


продолжение таблицы 3
	6
	Рентабельность активов по чистой доходе от обычной деятельности

Rчп = ЧП/Аср.г.*100

(стр.10/стр.11*100) из табл.1
	6,63
	1,36
	-5,27

	7
	Доля доходе от прочей деятельности в совокупной чистой доходе, величина которой принята за 100%
(табл.1, стр.7, ст. 3(4)*100) / табл.1, стр.12, ст.3(4)
	40%
	66%
	26%


По данным таблицы 3 можно сделать вывод о снижении всех рассчитанных показателей рентабельности по сравнению с предыдущим отчетным периодом. А, как известно, рентабельность может снижаться в результате:
- снижения объемов продаж

- увеличения затрат на производство и реализацию продукции

- неоправданного прироста активов в обороте.

1.2.2. Анализ доходе от продаж ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.


Главным источником дохода рассматриваемого предприятия значится его основная деятельность, с целью осуществления которой оно создано, а именно производство общестроительных работ по возведению зданий. 


Доход от реализации продукта, работ и услуг (доход от продаж) ООО «Киришский ДСК» определяется как разница между выручкой от реализации товаров, работ и услуг (за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и других аналогичных обязательных платежей), себестоимостью реализованных товаров, работ и услуг, коммерческих и управленческих расходов.


Важнейшими факторами, влияющими на сумму доходе от продаж, являются изменения следующих показателей:

- цены реализации продукта, работ и услуг;

- себестоимости реализованной продукции;

- величины коммерческих и управленческих расходов;

- объема реализованной продукции;

- структуры ассортимента реализованной продукции, работ и услуг.


Для того чтобы выявить влияние изменения каждого из этих показателей на величину доходе от продаж ООО «Киришский ДСК» проведем их факторный анализ на основании данных отчета о прибылях и убытках за базисный период и отчетный год (таблица 4).

Таблица 4
Динамика доходе от реализации продукта, работ и услуг 
ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг.

	№ п/п
	Показатели
	За 2015г.
	За 2016г.
	Отклонение от предыдущего периода

	
	
	
	
	тыс.руб.
	%

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Выручка-нетто
	221700
	332087
	+110387
	+49,79

	2
	Себестоимость реализованной продукции, работ и услуг
	213266
	324274


	+111008
	+52,05

	3
	Коммерческие расходы
	-
	-
	-
	-

	4
	Управленческие расходы
	-
	-
	-
	-

	5
	Доход (убыток) от продаж
	8434
	7813
	-621
	-7,36



продолжение таблицы 4
	6
	Индекс изменения цен отчетного периода к предыдущему
	1,0
	1,1

	+0,1
	+10

	7
	Объем реализации в сопоставимых ценах
	221700
	301897
	+80197
	+36,17



По данным таблицы 4 фактический объем продаж ООО «Киришский ДСК» за отчетный период в ценах базисного периода составил 365296 тыс.руб. (332087*1,1). В результате этого изменение объема продаж за отчетный период составило 136,17% (301897 / 221700*100), т.е. произошло увеличение объема реализованной предприятием продукции, работ и услуг на 36,17%.

Однако, вопреки росту объема реализованной продукции, работ и услуг, произошло сокращение величины доходе от продаж на 621 тыс.руб. (на 7,36%).


Для определения влияния цен реализации продукта, работ и услуг на изменение величины доходе необходимо провести сопоставление объема продаж отчетного периода, выраженного в ценах отчетного и базисного периода, это влияние равно:

332087 – 301897 = 30190 тыс.руб.


Влияние данного фактора можно также определить путем умножения объема реализации отчетного года, выраженного в ценах базисного периода, на прирост индекса цен, оно равно:

301897 * 0,1 = 30190 тыс.руб.

Влияние изменения коммерческих и управленческих расходов на доход определяется путем сопоставления их величин в базисном и отчетном периодах, однако в нашем случае оба этих показателя равны 0, и их показатели не         изменились на протяжении всего анализируемого периода. Значит, данные показатели не оказывают влияния на изменение доходе ООО «Киришский ДСК».

На изменение доходе от реализации может оказывать влияние изменение структуры ассортимента реализованной продукции, работ и услуг. Это обусловлено тем, что отдельные виды продукции, работ и услуг имеют различный уровень доходности.

Влияние данного фактора можно определить сопоставлением доходе отчетного периода, рассчитанной на основе цен и себестоимости базисного периода, с базисной доходю, пересчитанной на изменение объема реализации.

Произведем расчет доходе отчетного периода исходя из себестоимости и цен базисного периода и занесем полученные данные в таблицу 5.

Таблица 5 
Расчет доходе ООО «Киришский ДСК» в 2016г.

	№ п/п
	Показатель
	Значение показателя, тыс.руб.

	1
	Выручка-нетто от реализации в отчетном периоде по ценам базисного периода 

(табл.4, гр.4, стр.7)
	301897

	2
	Величина фактически реализованной продукции, работ и услуг, рассчитанная по базисной себестоимости

(табл.4, гр.3, стр.2 * табл.4, гр.4, стр.7/табл.4, гр.3, стр.7) 

213266 * 301897 / 221700
	290042

	3
	Коммерческие расходы базисного периода
	-

	4
	Управленческие расходы базисного периода
	-

	5
	Доход отчетного периода, рассчитанная по базисной стоимости и базисным ценам (стр.1 - (стр.2+стр.3+стр.4))
	11855


Исходя из расчетов, полученных в таблице 5, необходимо рассчитать влияние сдвигов в структуре ассортимента продукции, работ и услуг ООО «Киришский ДСК» на величину доходе от реализации:

11855 – (8434 * 1,3617) = +370 тыс.руб.

Произведенный расчет показывает, что в составе реализованной продукции, работ и услуг ООО «Киришский ДСК» в отчетном периоде увеличился удельный вес продукции с более высоким уровнем доходности.

Влияние изменения себестоимости реализованной продукции, работ и услуг на доход можно определить, сопоставляя себестоимость реализации продукта, работ и услуг в отчетном периоде с затратами базисного периода, пересчитанными на изменение объема от реализации:

324274 – 213266 * 1,3617 = +33870 тыс.руб.


Исходя из произведенных расчетов, себестоимость реализованной продукции, работ и услуг увеличилась, значит, доход от реализации снизилась на ту же сумму.


Итак, подводя итоги произведенных вычислений, можно оценить общее влияние факторов, рассчитываемое как их алгебраическая сумма (таблица 6):

Таблица 6 
Общее влияние факторов на изменение доходе 

ООО «Киришский ДСК» в отчетном периоде, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование фактора
	Величина показателя

	1
	Изменение объема реализации
	-621

	2
	Изменение структуры ассортимента продукции, работ и услуг
	+370

	3
	Изменение себестоимости
	-33870

	4
	Изменение цен реализации
	+30190

	5
	Изменение величины коммерческих расходов
	0

	6
	Изменение величины управленческих расходов
	0

	Общее влияние факторов
	-3931


Главным образом, к снижению доходе ООО «Киришский ДСК» (на 33870 тыс.руб.) привело удорожание себестоимости реализованной продукции, работ и услуг, которое, прежде всего, связано с повышением в отчетном периоде цен на сырье и материалы, а также на увеличение себестоимости, а значит, и на показатель доходе, повлиял и факт повышения тарифа по страховым взносам во внебюджетные фонды (был увеличен с 26 % до 34 %).

Однако поддержать показатель доходе на уровне предыдущего периода с отклонением в 7,37 % позволило увеличение цен на реализацию продукции, работ и услуг.

В ходе дальнейшего расчёта необходимо более подробно изучить и выявить влияние каждого из перечисленных факторов на величину доходе ООО «Киришский ДСК».

Большое влияние на финансовые результаты предприятия оказывают виды деятельности, не связанные с основной. Так, ООО «Киришский ДСК» помимо основной деятельности, осуществляет и такие дополнительные ее виды, как:
· Производство строительных металлических конструкций 

· Производство земляных работ 

· Строительство зданий и сооружений 

· Монтаж зданий и сооружений из сборных конструкций 

· Устройство покрытий зданий и сооружений 

· Производство прочих строительных работ 

· Монтаж металлических строительных конструкций 

· Инженерные изыскания для строительства 

· Производство общестроительных работ 

· Строительство фундаментов и бурение водяных скважин 

· Производство каменных работ
· Производство изоляционных работ 

· Производство отделочных работ 

· Монтаж инженерного оборудования зданий и сооружений
· Устройство покрытий полов и облицовка стен Производство санитарно-технических работ 

· Монтаж прочего инженерного оборудования 

· Оптовая торговля прочими строительными материалами
· Консультирование по вопросам коммерческой деятельности и управления 

· Покупка и продажа собственного недвижимого имущества 

· Управление недвижимым имуществом 

· Предоставление посреднических услуг при покупке, продаже и аренде жилого недвижимого имущества 

· Управление эксплуатацией жилого фонда 

· Сдача внаем собственного жилого недвижимого имущества.
Итак, проанализируем динамику и состав, отдельные виды прочих доходов и расходов по данным отчета о прибылях и убытках и дополнительной бухгалтерской информации рассматриваемого предприятия, отразив исходные данные в таблице 7.

Таблица 7 
Динамика и состав прочих доходов и расходов 
ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг.

	№ п/п
	Наименование показателей
	Значение показателей, тыс.руб.
	Откло-нение 
(+;-)
	Удельный вес в % к итогу
	Отклонение, % к 2015г.

	
	
	2015г.
	2016г.
	
	2015г.
	2016г.
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Прочие доходы


	1
	Проценты к получению
	37
	121
	84
	1,4
	7,8
	6,4

	2
	Доходы от участия в других организациях
	-
	-
	-
	-
	-
	-
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	3
	Доходы от продажи основных средств
	-
	170
	170
	-
	10,97
	10,97

	4
	Доходы от сдачи имущества в аренду
	2571
	917
	-1654
	98,6
	59,16
	-39,44

	5
	Доходы от совместной деятельности
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	6
	% за пользование денежными средствами банком 
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	7
	Полученные штрафы
	-
	22
	22
	-
	1,42
	1,42

	8
	Поступления в возмещение убытков
	-
	208
	208
	-
	13,42
	13,42

	9
	Кредиторская задолженность с истекшим сроком исковой давности
	-
	112
	112
	-
	7,23
	7,23

	10
	Итого
	2608
	1550
	-1158
	100
	100
	Х

	Прочие расходы

	11
	Проценты к уплате
	48
	1391
	1343
	1,87
	21,5
	19,63

	12
	Расходы, связанные с реализацией и выбытием ОС
	-
	7
	7
	-
	0,1
	0,1

	13
	Расходы по предоставляемому в аренду имуществу

	2520




	3611
	1091
	98,13
	55,82
	-42,31
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	14
	Расходы по оплате банковских услуг
	-
	1 263
	

1263
	-
	19,52
	19,52

	15
	Уплаченные штрафы
	-
	65
	65
	-
	1,02
	1,02

	16
	Уплата в возмещение убытка

	-
	-
	-
	-
	-
	-

	17
	Дебиторская задолженность с истекшим сроком исковой давности
	-
	132
	132
	-
	2,04
	2,04

	18
	Итого
	2568
	6469
	3901
	100
	100
	Х


По данным таблицы 7 можно выявить влияние прочих доходов и расходов предприятия на доход от финансово-хозяйственной деятельности и общую доход ООО «Киришский ДСК» в базисном и отчетном годах, а также детализировать исследование.

В целом на расчитываемом предприятии доходы от основной деятельности (выручка от продаж) составляли в базисном году 221700 тыс.руб., а в отчетном – 332087 тыс.руб., соответственно прирост составил 110387 тыс.руб. или 49,79%. Расходы по основной деятельности также увеличились в отчетном году с 213266 тыс.руб. до 324274 тыс.руб. (прирост – 111008 тыс.руб. или 52,05%). Это говорит о превышении увеличения расходов над увеличением доходов на 621 тыс.руб. Что подтверждает снижение величины доходе от продаж ООО «Киришский ДСК» в 2016г. на 621 тыс.руб.

Прочие доходы были равны в 2015г. - 2608 тыс.руб., а в 2016г. – 1550 тыс.руб. Их снижение составляет 59,43%

Прочие расходы рассматриваемого предприятия возросли в отчетном периоде по сравнению с предыдущим на 3901 тыс.руб. или на 151,91%

Таким образом, в отчетном периоде наблюдается превышение величины прочих расходов над прочими доходами на сумму 4919 тыс.руб., значит, предприятие отработало себе в убыток.
Следующим этапом расчёта экономических показателей от прочей деятельности ООО «Киришский ДСК» значится изучение размеров, динамики и причин изменения отдельных статей операционных и прочих доходов и расходов. На основе данных таблицы 7 составим таблицу 8, в которой отразим финансовые результаты по каждой из статей прочих доходов и расходов, оказавших в отчетном периоде отрицательное влияние на общую величину доходе рассматривоемого предприятия.

Таблица 8 
Финансовые результаты ООО «Киришский ДСК» в 2016гг.
	№ п/п
	Показатели
	2016г.

	
	
	Тыс.руб.
	%

	1
	2
	5
	6

	1
	Сальдо процентов, полученных и уплаченных

(табл.7, стр.11, столбец 4 – табл.7, стр.1, ст. 4)
	-1270
	25,82

	2
	Сальдо доходов и расходов по продаже и выбытию основных средств (табл. 7, стр. 12, ст.4 – табл.7, стр.3, ст.4)
	+163
	-3,31

	3
	Сальдо доходов и расходов по арендной плате (табл.7, стр. 13, ст.4 – табл.7, стр.4, ст.4)
	-2694
	54,77

	4
	Сальдо доходов и расходов по обслуживанию банковского счета (табл. 7, стр. 14, ст.4 – табл.7, стр.6, ст.4)
	-1263
	25,68

	5
	Сальдо штрафов, полученных и уплаченных

(табл.7, стр.15, ст.4 – табл.7 стр.7, ст.4)
	-43
	0,87

	6
	Сальдо доходов и расходов по возмещению убытков (табл.7, стр.16, ст.4 – табл.7, стр.8, ст.4)
	+208
	-4,23

	7
	Сальдо кредиторской и дебиторской задолженности с прошедшим исковым сроком (табл.7, стр.17, ст.4 – табл.7, стр.9, ст.4)
	-20
	-0,40

	8
	Итого сальдо прочих доходов и расходов (табл.7, стр.18, ст.4 – табл.7, стр.10, ст.4)
	-4919
	100


По данным таблицы 8 можно сделать вывод о положительном влиянии на величину общей доходе рассматриваемого предприятия поступления возмещения затрат в отчетном периоде. 

Однако следует обратить внимание на отрицательное влияние на величину доходе списания дебиторской задолженности в связи с истечением искового срока давности, на величину процентов, подлежащих уплате, по действующим банковским кредитам, путем расчёта условий кредитования на сегодняшний день и предложения альтернативы для рассматриваемого предприятия в будущем.

Также необходимо провести необходимые мероприятия по снижению расходов на содержание имущества, предоставляемого в аренду.
1.2.3. Анализ рентабельности продаж  и рентабельности производственных активов ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.


Изучая конечные финансовые результаты деятельности предприятия, важно анализировать не только динамику, структуру, факторы и резервы роста доходе, но и соотношение эффекта (доходе) с имеющимися или использованными ресурсами, а также доходами предприятия от его обычной и прочей хозяйственной деятельности. 


Для этого целесообразно провести анализ рентабельности продаж и рентабельности производственных активов ООО «Киришский ДСК» в исследуемом периоде.


Анализ рентабельности продаж начнем с изучения ее фактического уровня за анализируемый период в сравнении с рентабельностью продаж за предыдущий период с использованием формул:

Рпр = Ппр / Впр * 100;                                                (13),

где Рпр – рентабельность продаж в целом по предприятию, рассчитанная по доходе от продаж, %;

Ппр – доход от продаж, руб.;

Впр – выручка от продаж, руб.

Рпрч = ЧП / Впр * 100;                                                 (14),

где Рпрч – рентабельность продаж в целом по предприятию, рассчитанная по чистой доходе, %;

ЧП – чистая доход, руб.
Таблица 9 
Исходные данные и расчет рентабельности продаж по различным составляющим доходе предприятия

	№ п/п
	Показатели
	2015г.
	2016г.
	Отклонение (+;-)

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Стоимость (выручка-нетто) реализованной продукции, тыс.руб.
	221700
	332087
	+110387

	2
	Себестоимость реализованной продукции, тыс.руб.
	213266
	324274
	+111008

	3
	Доход от продаж, тыс.руб.
	8434
	7813
	-621

	4
	Доход до налогообложения, тыс.руб.
	8474
	2586
	-5888

	5
	Чистая доход, тыс.руб.
	6425
	1380
	-5045

	6
	Рентабельность продаж по доходе от продаж, % (стр.3/стр.1*100) 
	3,8
	2,35
	-1,45

	7
	Рентабельность продаж по доходе до налогообложения, % (стр.4/стр.1*100)
	3,82
	0,78
	-3,04

	8
	Рентабельность продаж по чистой доходе, % (стр.5/стр.1*100)
	2,9
	0,42
	-2,48


Согласно данным таблицы 9 стоимость реализованной продукции в отчетном периоде выросла на 110387 тыс.руб. наряду с увеличением себестоимости реализованной продукции на 111008 тыс.руб., что повлекло за собой некоторое сокращение величины доходе от продаж на 621 тыс.руб. Показатель рентабельности продаж, рассчитанный по доходе от продаж, в отчетном периоде снизился относительно предыдущего периода на 1,45%. Также в отчетном периоде наблюдается снижение показателей рентабельности продаж, рассчитанных по доходе до налогообложения (на 3,04%) и по чистой доходе (на 2,48%). Сокращение величин данных показателей обусловлено, прежде всего, ростом цен на ресурсы, формирующие себестоимость реализованной продукции, работ и услуг ООО «Киришский ДСК», а также уровень затрат предприятия на эти ресурсы при производстве. 

Руководству предприятия на основе показателей проведенного расчёта необходимо разработать комплекс мер по использованию резервов повышения рентабельности, направленных на пересмотр норм расхода ресурсов, потребляемых в процессе производства.

      За 2016 год доход от продаж от продукции собственного производства, строительно-монтажных работ, услуг транспорта, столовой, а также от реализации прочих активов составила 7 813 тыс. руб. Динамика состава доходе от продаж ООО «Киришский ДСК» за анализируемый период показана в таблице 10.

Таблица 10 
Динамика состава доходе от продаж 
ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.

	Показатели
	2015 г.,

тыс. руб.
	2016 г.,

тыс. руб.

	СМР
	+ 498
	+ 13 453

	Реализация продукции 
	+ 9 698
	- 2 250

	Транспорт
	- 1 995
	- 3 406

	Столовая
	- 250
	- 201

	Прочие активы
	+ 483
	+ 217

	ИТОГО
	+ 8 434
	+ 7 813


     По сравнению с предыдущим годом доход от реализации в 2016 году в целом по предприятию снизилась на 7,37 %. Основная доход получена от строительно-монтажных работ, от остальных видов деятельности получен убыток. Снижение реализации продукта (в натуральном выражении), в особенности той, которая значится высокорентабельной, и одновременно значительный рост цен на материалы (цемент, щебень, горючесмазочные материалы), приведший к увеличению себестоимости, привели к тому, что от реализации продукта в 2016 году был получен убыток. Эти же причины повлекли за собой и увеличение убытков от деятельности транспорта. От деятельности столовой предприятие ежегодно имеет убыток, так как столовая реализовывает свою продукцию (горячие обеды) только лишь работникам предприятия. Основная цель деятельности столовой – обеспечение нормальных условий труда сотрудников.

     На увеличение себестоимости, а, значит, и на показатель доходе, повлиял и факт повышения тарифа по страховым взносам во внебюджетные фонды (был увеличен с 26 % до 34 %).

Величина доходе от продаж в значительной степени связана с эффективностью использования производственных активов, имеющихся у предприятия. В состав производственных активов включаются:

- основные производственные средства (здания, сооружения, оборудование и т.д.);

- нематериальные активы (патенты, ноу-хау, товарные знаки, торговые марки и т.д.);

- материально-производственные запасы.

Расчет эффективности использования (или рентабельности) производственных активов проводится с помощью коэффициента их рентабельности, который равен отношению доходе от продаж к величине стоимости производственных активов, средней за анализируемый период (например, среднегодовой).

Факторами, которые влияют на изменение рентабельности производственных активов, выступают рентабельность продаж, фондоемкость продукции и оборачиваемость материально-производственных запасов.

Проведем факторный анализ показателей влияющих на величину рентабельности производственных активов, исходные данные для которого рассчитаем в таблице 11.

Таблица 11 
Исходные данные для расчёта рентабельности производственных активов по факторам
	№ п/п
	Показатели
	2015г.
	2016г.

	1
	Доход от продаж, тыс.руб.
	8434
	7813

	2
	Среднегодовая величина производственных активов, тыс.руб. (бухгалтерский баланс, стр.1110+стр.1130+стр.1210)
	69613
	85712

	2.1.
	Среднегодовая величина основных производственных средств и нематериальных активов, тыс.руб.
(бухгалтерский баланс, стр. 1110+стр.1130)
	44307
	53818

	2.2.
	Среднегодовая величина материально-производственных запасов, тыс.руб.
(бухгалтерский баланс, стр. 1210)
	25306
	31894

	3
	Выручка-нетто от продаж, тыс.руб.
	221700
	332087

	4
	Рентабельность продаж, %

(стр.1/стр.3*100)
	3,8
	2,35

	5
	Фондоемкость продукции, руб./руб. (стр. 2.1/стр.3)
	0,2
	0,16

	6
	Коэффициент закрепления материально-производственных запасов (стр.2.2/стр.3)
	0,11
	0,1

	7
	Рентабельность производственных активов, % (стр.1/стр.2*100)
	13,26
	9,16


Для расчета указанных факторов на изменение рентабельности производственных активов используем метод цепных подстановок, для чего необходимо заменять исходные данные предыдущего года на показатели отчетного года, начиная с показателя фондоемкости продукции. Затем проведем сопоставление получившихся условных величин между собой.

1. Влияние изменения фондоемкости продукции на изменение рентабельности производственных активов.

3,8 / (0,16 + 0,11) – 13,26 = 14,07 - 13,26 = +0,81

2. Влияние на изменение рентабельности производственных активов оборачиваемости материально-производственных запасов (коэффициента закрепления).

3,8 / (0,16 + 0,1) – 14,07 = 14,61 - 14,07 = +0,54

3. Влияние на изменение рентабельности производственных активов изменения рентабельности продаж.

9,16 – 14,61 = - 5,45

4. Общее изменение рентабельности производственных активов.

9,16 – 13,26 = - 4,1

Проведем проверку полученного результата общего изменения рентабельности производственных активов путем суммирования влияния отдельных факторов:

0,81 + 0,54 – 5,45 = - 4,1.

По результатам произведенных расчетов можно сделать вывод о том, что рентабельность производственных активов в отчетном периоде в сравнении с предыдущим периодом понизилась на 4,1 процентных пункта. Прежде всего это связано с понижением показателя рентабельности продаж на 5,45 процентных пункта. Однако сократить снижение показателя позволило положительное влияние таких двух факторов как фондоемкость продукции – на 0,81 процентных пункта – и оборачиваемость материально-производственных запасов – на 0,54 процентных пункта.

Таким образом, руководству предприятия необходимо обратить внимание на разработку мероприятий по повышению рентабельности продаж.

1.3. Анализ распределения и использования дохода ООО «КДСК»


Распределение совокупной доходе предприятия осуществляется в несколько этапов. На первом этапе совокупная (общая бухгалтерская) доход распределяется на налог на доход и иные платежи (пени, штрафы) из доходе в бюджеты различных уровней (федеральный, региональный, местный), а также на доход от обычной деятельности, которая остается в распоряжении предприятия. До налогообложения необходимо дифференцировать совокупную доход на доход от обычной деятельности, облагаемую по стандартной ставке налогообложения доходе и иные доходы, облагаемые по другим ставкам, или налог на них удерживается у источника выплаты налогов (например, дивиденды по обыкновенным акциям, проценты по государственным ценным бумагам, полученные предприятием и т.д.).


На втором этапе доход от обычной деятельности (доход до налогообложения за вычетом налога на доход и иных платежей в бюджет из доходе), которая после ее увеличения (уменьшения) на сальдо чрезвычайных доходов и расходов называется чистой доходю, распределяется собственниками предприятия. 

За счет чистой доходе, если это предусмотрено уставом предприятия и его учетной политикой, формируется резервный капитал, образуются фонды накопления и потребления, выплачиваются дивиденды, осуществляются социальные выплаты персоналу предприятия, перечисляются средства на благотворительные и иные цели. Доход, направленная на капитальные вложения в развитие производства, называется реинвестированной доходю.

Анализ чистой доходе включает изучение ее динамики, структуры, факторов, влияющих на ее формирование (таблица 12).

Таблица 12 
Исходные данные для расчёта чистой доходе ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016г., тыс. руб.

	Показатели
	2015г.
	2016г.
	Изменение в сравнении с предыдущим годом

	
	
	
	Тыс.руб.
	%

	1
	2
	3
	4
	5

	Доход до налогообложения
	8474
	2586
	-5888
	30,5

	Сумма корректировки налогооблагаемой доходе
	-
	-
	-
	-

	Налогооблагаемая доход (стр.1+стр.2)
	8474
	2586
	-5888
	30,5

	Ставка налога на доход, %
	20
	20
	-
	-

	Налог на доход (стр.3*стр.4/100)
	-1694,8
	-517,2
	-1177,6
	30,5

	Иные обязательные платежи в бюджеты из доходе
	-50
	-30
	+20
	60

	Сальдо чрезвычайных доходов и расходов
	-304,2
	-658,8
	+354,6
	216,6

	Чистая доход
	6425
	1380
	-5045
	21,48

	Доход, распределенная на дивиденды
	1927,5
	414
	-1513,5
	21,48

	Фонд материального поощрения работников
	1606,25
	276
	-1330,25
	17,18

	Фонд социальных выплат
	1285
	276
	-1009
	21,48

	Реинвестированная доход
	1606,25
	414
	-1192,25
	25,77


По данным таблицы 12 можно судить о существенном изменении величины чистой доходе, а именно ее снижении на 5045 тыс.руб. Данное изменение обусловлено, в первую очередь, снижением доходе до налогообложения на 5888 тыс.руб. Ставка по налогу на доход в течении рассматриваемого периода не изменялась, поэтому влияния на величину чистой доходе данный фактор не оказал. В исследуемом периоде произошло увеличение сальдо чрезвычайных доходов и расходов на 354,6 тыс.руб., что также негативно сказалось на итоговой величине чистой доходе.

Чистая доход рассматриваемого предприятия остается в распоряжении акционеров, и ее распределение осуществляется в порядке, установленном годовым собранием акционеров.

Сравнительный анализ использования чистой доходе, проведенный в таблице 13, позволяет сделать вывод о следующем распределении ее величины:

В 2015г. – 30%, или 1927,5 тыс.руб. – выплата дивидендов собственникам; 25%, или 1606,25 тыс.руб. – в фонд материального поощрения; 20%, или 1285 тыс.руб. – в фонд социальных выплат; 25%, или 1606,25 тыс.руб. – в фонд накопления (реинвестированная доход). 

В 2016г. сохранилась та же доля выплат дивидендов – 30%, что составило 414 тыс.руб., сократился в абсолютном и относительном выражении фонд материального поощрения, составляющий 276 тыс.руб. или 20%, абсолютно сократилось значение фонда социальных выплат, равное 276 тыс.руб. при сохранении его доли в общей величине чистой доходе, равной 20% и выросла доля реинвестированной доходе 30%, однако величина ее составила лишь 414 тыс.руб.

Ввиду сокращения общей величины чистой доходе ООО «Киришский ДСК» в 2016г. произошло уменьшение всех величин ее распределения. Однако, руководство предприятия попыталось рационально распределить чистую доход в отчетном году, не оставив без внимания ни собственников предприятия, ни остальных его работников, а также направив часть средств чистой доход в фонд накопления.

Значит, в будущем периоде руководству предприятия необходимо направить свои усилия на увеличение величины чистой доходе предприятия и, как следствие, уделить особое внимание ее распределению. Поскольку снижение данных показателей может способствовать ухудшению финансовой ситуации на предприятии в результате:

- текучести кадров, имеющих высокие квалификационные характеристики, из-за снижения уровня материального поощрения, а также ввиду отсутствия дополнительных социальных гарантий со стороны работодателя;

- изменения в структуре распределения акций предприятия между его собственниками из-за снижения дивидендных выплат;

- возникновения потребности в заемных средствах для расширения производственных мощностей, ввиду их отсутствия в фонде накопления;

- возникновения задолженности перед государственными органами по обязательным платежам в бюджет.

Итак, по итогам расчёта экономических показателей, проведенного во второй главе, можно сделать следующие выводы о работе ООО «Киришский ДСК»:

1. За 2016 год объем выручки по сравнению с 2015 годом в целом по предприятию вырос на 49,79 %. Основной рост был достигнут за счет строительно-монтажных работ, объем которых вырос по сравнению с предыдущим годом почти на 100 %. Выручка от реализации продукта в 2016 году осталась на уровне предыдущего года, однако если рассматривать объем реализации продукта в натуральном выражении, то он снизился по сравнению с 2015г.

2. В расчитываемом периоде произошло снижение величины валовой доходе на 621тыс.руб., доходе от продаж на 621тыс.руб., доходе до налогообложения на 5888тыс.руб., и, как следствие, уменьшение величины чистой доходе на 5045тыс.руб.

3. Главным образом, к снижению доходе ООО «Киришский ДСК» (на 33870 тыс.руб.) привело удорожание себестоимости реализованной продукции, работ и услуг, которое, прежде всего, связано с повышением в отчетном периоде цен на сырье и материалы, а также на увеличение себестоимости, а значит, и на показатель доходе, повлиял и факт повышения тарифа по страховым взносам во внебюджетные фонды (был увеличен с 26 % до 34 %).

4. Согласно данным, полученным в результате расчёта динамики и состава операционных и прочих доходов и расходов ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг.,  на исследуемом предприятии убыточны все виды операционной деятельности. В связи с этим руководству предприятия следует обратить особое внимание на величину процентов, подлежащих уплате, по действующим банковским кредитам, путем расчёта условий кредитования на сегодняшний день и предложения альтернативы в будущем. Также необходимо провести необходимые мероприятия по снижению расходов на содержание имущества, предоставляемого в аренду.

5. На основе показателей проведенного расчёта рентабельности продаж и рентабельности производственных активов руководству предприятия необходимо разработать комплекс мер по использованию резервов повышения рентабельности, направленных на пересмотр норм расхода ресурсов, потребляемых в процессе производства.

6. В будущем периоде руководству предприятия необходимо направить свои усилия на увеличение величины чистой доходе предприятия и, как следствие, уделить особое внимание ее распределению.
Глава 3. ПЛАНИРОВАНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ ООО «КИРИШСКИЙ ДОМОСТРОИТЕЛЬНЫЙ КОМБИНАТ»


По итогам проведенного во второй главе расчёта автор предлагает разработать комплекс мероприятий, направленных на улучшение экономических показателей ООО «Киришский ДСК», которые будут способствовать повышению величины доходе предприятия в будущем, а именно:

- предложение наилучшего альтернативного варианта действующему банковскому кредиту с целью снижения процентов, подлежащих к уплате, что, как следствие, будет способствовать снижению величины затрат;

-  внедрение комплекса мер по использованию резервов повышения рентабельности, направленных на пересмотр норм расхода ресурсов, потребляемых в процессе производства.
3.1. Предложение альтернативного банковского кредитования


В состав величины кредиторской задолженности ООО «Киришский ДСК» по состоянию на 31 декабря 2016г. входят краткосрочные обязательства в виде действующего оборотного кредита, взятого в банке ВТБ-24 в ноябре 2015 года на покупку основных средств на сумму 12 000 тыс.руб. сроком на 5 лет под 16% годовых. Ежемесячный платеж по кредиту 348 931,51 руб. Общая сумма выплат составляет 20 935 890,60 руб. При условии планового погашения по графику переплата по данному кредиту для предприятия составит  8 935 890,60 руб. или 74,47% от суммы кредита.


По данным на конец 2016г. остаток задолженности по кредиту составляет 10 474 тыс.руб., из них остаток задолженности по основному долгу около 6 000 тыс.pуб.


В целях сокращения суммы процентов, подлежащих к уплате банку, и, как следствие для сокращения затрат рассматривоемого предприятия, автор предлагает рефинансирование имеющегося кредита в ОАО «Сбербанк России», поскольку данное банковское учреждение предлагает наиболее выгодное сотрудничество, в т.ч. по рефинансированию кредитов, полученных в других банках. 

ОАО «Сбербанк России» предоставляет кредиты для погашения текущей задолженности перед третьими кредиторами, включая кредиты сторонних банков. При этом за счет кредита может быть погашена только сумма основного долга по кредиту, начисленные проценты и иные платежи по кредиту  погашаются из собственных средств заемщика. 

Обязательным условием кредитования значится отсутствие просроченной задолженности по рефинансируемому кредиту. 


Все требования к выдаче кредита на рефинансирование исследуемым предприятием соблюдены, поэтому автор считает целесообразным для ООО «Киришский ДСК» оформление кредита на рефинансирование в сумме 6 000 тыс.руб. сроком на 1,5 года под 13% годовых. 

Тогда размер ежемесячного платежа по кредиту составит 368 685,56 руб., общая сумма выплат - 6 636 340,04 руб., переплата за кредит - 636 340,04 руб. или 10,61% от суммы кредита. Если данный кредит на рефинансирование ООО «Киришский ДСК»  оформит в феврале 2018г., то его погашение ожидается в июле 2020г.


Выявим выгоду для рассматривоемого предприятия в рефинансировании действующего кредита.


1) кредит на рефинансирование ОАО «Сбербанк России» предлагает под более низкий % - 13% годовых (по действующему кредиту для предприятия действует ставка 16% годовых).

2) размер ежемесячного платежа по кредиту на рефинансирование составляет 368 685,56 руб., что лишь на 19 754,05 руб. больше суммы ежемесячного платежа по действующему кредиту, что несущественно для рассматривоемого предприятия и позволяет уменьшить срок кредитования до 1,5 года.

3) переплата по кредиту на рефинансирование составляет всего 636 340,04 руб. или 10,61% от общей суммы кредита, в сравнении с переплатой по действующему кредиту 8 935 890,60 руб. или 74,47% от суммы кредита.

Ввиду вышеизложенного, автор считает рефинансирование действующего кредита в ОАО «Сбербанк России» выгодным для ООО «Киришский ДСК» поскольку такой вариант снижения величины заемных средств, а соответственно и суммы процентов, подлежащих к уплате будет способствовать снижению величины затрат рассматривоемого предприятия.

3.2. Пересмотр норм расхода ресурсов

Совокупные затраты на приобретение и потребление всех видов энергетических ресурсов за 2016г. составили 7 900 тыс. рублей (без НДС) (таблица 13).

Таблица 13 
Динамика затрат на приобретение и потребление энергетических ресурсов ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.

	Вид энергоресурса
	2015 год, тыс. руб.
	2016 год, тыс. руб.
	Изменение



	
	
	
	Тыс.руб.
	%

	Электроэнергия
	4 506,0
	5 743,0
	+1237
	+ 27,45

	Теплоэнергия
	3 141,0
	1 331,0
	-1810
	- 57,62

	Газ
	-
	826,0
	+826,0
	Х

	ИТОГО
	7 647,0
	7 900,0
	253
	+ 3,3


     
Увеличение роста затрат на электроэнергию связано в основном не с увеличением потребления в натуральном выражении, а со значительным ростом тарифов. Снижение затрат на теплоэнергию связано с переходом на другой вид энергоресурсов, а именно на газ. 

     
В апреле 2016 года в эксплуатацию была введена парогенераторная установка, работающая на природном газе, которая вырабатывает пар, используемый при производстве продукции. Также была проведена полная газификация транспортного цеха. Эти меры позволили полностью отказаться от покупки тепловой энергии (пара и горячей воды) в сторонней предприятие (ООО «РКС-энерго»), и позволили предприятию лучше контролировать свое потреблении энергоресурсов.


Ввиду полной газификации на предприятии можно рассчитать сумму затрат на потребление данного энергетического ресурса в месяц. Поскольку полноценное использование природного газа как энергоресурса имеет место, начиная с апреля месяца, значит, срок его использования в 2016г. составляет 8 месяцев. Значит, в месяц предприятие затрачивает 103,25 тыс.руб. на природный газ.

     
Рассчитаем величину планируемых затрат на приобретение и потребление энергетических ресурсов исследуемым предприятием в плановом году, руководствуясь данными о росте затрат предыдущих лет (таблица 14).

Таблица 14 
Расчет планируемых затрат на энергоресурсы ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде

	Вид энергоресурса
	2016г., 

тыс. руб.
	Плановый период, 

тыс. руб.
	Изменение



	
	
	
	Тыс.руб.
	%

	Электроэнергия
	5 743,0
	6980,0
	+1237,0
	+ 27,45

	Теплоэнергия
	1 331,0
	-
	-1331,0
	Х

	Газ
	826,0
	1239,0
	+413,0
	+50,00

	ИТОГО
	7 900,0
	8219,0
	+319
	+ 4,04


     
Для наглядности представления данных они отображены на диаграмме 3.
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Диаграмма 3. Расчет планируемых затрат на энергоресурсы ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде

Исходя из произведенных расчетов можно сделать вывод о том, что в плановом году ООО «Киришский ДСК» полностью избавится от расходов на теплоэнергию, сэкономив тем самым 1331 тыс.руб. Наряду с этим, в плановом году ожидается увеличение расходов предприятия на природный газ в сумме 413 тыс.руб. Однако, в данном изменении содержится положительный экономический эффект, поскольку расходы на приобретение и потребление природного газа ниже величины затрат на теплоэнергию на 92 тыс.руб. (по данным 2016г.), что подтверждает целесообразность перехода ООО «Киришский ДСК» в 2016г. на новый, более экономичный вид энергоресурсов.

3.3. Увеличение объемов производства предприятия с целью повышения чистой доходе

В 2015-2016г. величина доходе от продаж ООО «Киришский ДСК» складывалась из показателей по нескольким видам деятельности, направленным на ее получение (таблица 15).

Таблица 15 
Динамика состава величины доходе от продаж 
ООО «Киришский ДСК» в 2015-2016гг.
	
	2015 г.,
тыс. руб.
	2016 г.,
тыс. руб.

	Строительно-монтажные работы
	+ 498
	+13 453

	Реализация продукции 
	+ 9 698
	- 2 250

	Транспорт
	- 1 995
	- 3 406

	Столовая
	- 250
	- 201

	Прочие активы
	+ 483
	+ 217

	ИТОГО
	+ 8 434
	+ 7 813


По сравнению с предыдущим годом доход от реализации в 2016 году в целом по предприятию снизилась на 7,37 %. Основная доход получена от строительно-монтажных работ, от остальных видов деятельности получен убыток. Снижение реализации продукта (в натуральном выражении), в особенности той, которая значится высокорентабельной, и одновременно значительный рост цен на материалы (цемент, щебень, горючесмазочные материалы), приведший к увеличению себестоимости, привели к тому, что от реализации продукта в 2016 году был получен убыток. Эти же причины повлекли за собой и увеличение убытков от деятельности транспорта. От деятельности столовой предприятие ежегодно имеет убыток, так как столовая реализовывает свою продукцию (горячие обеды) только лишь работникам предприятия. Основная цель деятельности столовой – обеспечение нормальных условий труда сотрудников.
Для обеспечения прироста величины доходе от продаж ООО «Киришский ДСК» в плановом периоде автором предлагается провести ряд мероприятий, направленных на получение доходе от не выгодных видов деятельности, а именно:

- увеличение объемов и видов выпускаемой продукции, и, как следствие, повышение величины доходе от реализации продукта предприятия за счет продажи пенобетонных блоков, изготовленных на собственном заводе автоклавного пенобетона;

- изменение схемы работы столовой, а именно обеспечение к ней общего доступа с целью увеличения доходе от данного вида деятельности.

Остановимся на каждом предложенном мероприятии более подробно.

3.3.1. Увеличение объемов выпускаемой продукции
В 2015г. начал свою работу Завод по производству автоклавного пенобетона на базе ООО «Киришский ДСК», готовая продукция которого изначально производилась только для собственных целей предприятия. В настоящее время продукция Завода производится и для реализации покупателям и заказчикам, поскольку не прекращаются переговоры с потенциальными потребителями данного товара, на данном этапе есть предварительные договоренности в Ленинградской области. Интерес к продукции данного вида обусловлен, прежде всего, ее отличительными особенностями, а именно:

- автоклавный пенобетон превосходит по прочности пенобетон естественного твердения примерно в 2 раза и мало подвержен усадке при высыхании;

- в отличии от газобетона, пенобетон практически не впитывает влагу благодаря закрытой структуре пористости, кроме того пенобетон обладает более высокими теплозащитными свойствами и большей морозоустойчивостью;

- коэффициент звукопоглощения у пенобетона выше, чем у газобетона на 30%;

- пенобетон автоклавного твердения дает возможность использовать резательную технологию, которая позволяет получать блоки точных геометрических размеров. Поэтому их можно укладывать на клей, тем самым минимизируя мостик холода;

- пенобетон легко обрабатывается, пилится, сверлится, штрабится, гвоздится.

Значит, предприятие должно в настоящий момент должно будет постепенно увеличивать объемы производства, а именно мощность 50 000 м3 блоков в год на этапе запуска производства необходимо расширить в плановом отчетном периоде до 80 000 м3. При этом собственные потребности предприятия также увеличатся с 25 000 м3 до 35 000 м3. Блоки будут применяться при возведении наружных стен и внутренних перегородок в каркасно-монолитном домостроении, которое в данный момент значится востребованным на строительном рынке и будет осуществляться исследуемым предприятием в следующем отчетном году. А использование собственных материалов, в свою очередь, позволит ООО «Киришский ДСК» снизить затраты на строительство.
Себестоимость изделий из пенобетона определяется стоимостью и расходом основных компонентов пенобетона, применяемых для его изготовления, то есть цемента, песка, пенообразователя и трудозатрат. Количество расхода основных компонентов зависит от плотности пенобетона, применяемого в тех или иных изделиях.

Согласно регламенту по изготовлению изделий из пенобетона для получения 1 м3 автоклавного пенобетона требуется цемента 300-400 кг, песка 500-900 кг, пеноконцентрата, в зависимости от его марки и способа приготовления, 0,5-1 кг. Трудозатраты составляют 5-7 чел/час.

Исходя из указанных показателей расхода материалов с учётом их рыночной стоимости, а также с учётом затрат на электроэнергию и основную зарплату исполнителям, себестоимость автоклавного пенобетона может составить 1500-1600 руб./м3.

Опыт заводского изготовления показывает, что включение в себестоимость начислений на зарплату, расходы на амортизацию, содержание и эксплуатацию оборудования, цеховые, общезаводские и прочие расходы, увеличивает себестоимость продукции 1 м3 ещё на 200-250 руб. В результате себестоимость продукции может составлять 1700-1850 руб./м3.
Расчет рыночной стоимости 1 м3 автоклавного пенобетона, производимого на собственном заводе ООО «Киришский ДСК», в зависимости от его физико-технических показателей отражен в таблице 16.

Таблица 16 
Физико-технические показатели и стоимость блоков из автоклавного пенобетона, производимого ООО «Киришский ДСК»

	Плотность
	Прочность
	Теплопроводность
	Морозостойкость
	Размер блоков
	Количество блоков на поддоне
	Цена с учетом НДС и поддона (за 1 м3), тыс.руб.

	
	
	
	
	
	Шт.
	м3
	2016г.
	Плановый отчетный период

	300
	В1
	0,08
	-
	200*300*620
	50
	1,86
	3,2
	3,3

	400
	В1,5
	0,10
	-
	200*300*620
	50
	1,86
	3,3
	3,4

	500
	В2,5
	0,12
	35
	200*300*620

100*300*620

200*250*620

150*300*620

100*250*620
	50

90

60

60

108
	1,86

1,67

1,86

1,67

1,67
	3,1
	3,2

	600
	В2,5-3,5
	0,14
	35
	200*300*620
	60
	1,86
	3,6
	3,7


Согласно данных таблицы 17, среднерыночная стоимость автоклавного пенобетона, производимого ООО «Киришский ДСК»  в 2016г. составляла 3300 руб./м3 , а в настоящее время составляет 3400 руб./м3. 

Рассчитаем экономический эффект, возможный в случае увеличения объемов производства Завода по производству автоклавного пенобетона на базе ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде (таблица 17).

Таблица 17 
Расчет экономического эффекта от расширения объемов производства Завода по производству автоклавного пенобетона на базе 

ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде

	№ п/п 
	
	2016г. 
	Плановый отчетный период
	Отклонение

	
	
	
	
	абсолютное
	%

	1
	Стартовый объем производства, м3
	50000
	80000
	+30000
	60

	2
	Себестоимость единицы продукции (1 м3), тыс.руб.
	1,5
	1,6
	+0,1
	6,7

	3
	Рыночная цена за единицу продукции (за 1 м3), тыс.руб. 
	3,3
	3,4
	+0,1
	6,7

	4
	Выручка от продаж реализованной продукции, тыс.руб.

(стр. 1* стр. 3)
	165000
	272000
	+107000
	64,85

	5
	Затраты на производство, тыс.руб.

(стр. 1* стр. 2)
	75000
	128000
	+53000
	70,67

	6
	Доход от продаж, тыс.руб. 

(стр. 4 – стр. 5)


	90000
	144000
	+54000
	60


Для наглядности представления данные отображены на диаграмме 4.
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Диаграмма 4. Динамика экономических показателей ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде в результате увеличения объемов производства

По данным таблицы 17 и диаграммы 4 можно судить о возможности увеличения экономических показателей ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде в результате увеличения объемов производства продукции на Заводе по производству автоклавного пенобетона. Так, при увеличении объемов производства автоклавного пенобетона в плановом отчетном периоде на 30000 м3 , а также в результате роста себестоимости единицы продукции на 0,1 тыс.руб. произойдет увеличение выручки от продаж на 107000 тыс.руб., а также рост величины доходе от продаж на 54000 тыс.руб.


Рассчитаем планируемую величину показателя рентабельности продаж по доходе от продаж продукции Завода по производству автоклавного пенобетона в плановом отчетном периоде.

Рпп = Доход от продаж / Выручка * 100

Рпп (план.) = 144000 / 272000 * 100 = 52,94%


Достаточно высокое значение данного показателя позволяет признать данный вид производства продукции рентабельным, а увеличение объемов производимой продукции в плановом отчетном периоде целесообразным.

3.3.2. Расчет планируемой доходе ООО «Киришский ДСК» в результате изменения схемы работы столовой

С момента постройки столовой на территории предприятия до настоящего времени доступ в нее возможен только для сотрудников ООО «Киришский ДСК», а с 2015г. еще и для сотрудников Завода по производству автоклавного пенобетона на базе ООО «Киришский ДСК». Однако в 2016г., как и в предыдущие периоды, деятельность столовой была убыточной, поскольку цены на блюда из меню снижены до минимума, т.к. столовая функционирует на территории предприятия только с целью поддержания нормальных условий труда работников предприятия.

Столовая рассчитана на 400 мест, помимо основной раздачи работает буфет. Численность сотрудников, работающих в столовой – 15 человек, из них:

- заведующая столовой – 1 человек;

- повара – 5 человек;

- кухонные рабочие – 7 человек;

- экономист-бухгалтер (калькуляция меню) – 1 человек;

- буфетчица – 1 человек.

Режим работы столовой 7 дней в неделю, работники, занятые на должностях поваров и кухонных рабочих имеют сменный график работы (по 6 человек на смене):

- 1 смена: с 6 до 15 часов

- 2 смена: с 15 до 0 часов.

Остальные сотрудники, работающие в столовой, имеют 5-дневную рабочую неделю с графиком работы с 8 до 17 часов, обеденный перерыв с 13 до 14 часов.

Организация питания в столовой для сотрудников ООО «Киришский ДСК» и Завода по производству автоклавного пенобетона осуществляется следующим образом:

- занятые на производстве 340 сотрудников (из 520 человек по общей штатной численности) и имеющие сменный график работы имеют возможность организованного питания во время обеденного перерыва: с 11 до 12 часов – 1 смена, с 18 до 19 часов – 2 смена;

- сотрудники предприятия (около 100 человек), работающие по графику 5 дневной рабочей недели с 8 до 17 часов имеют возможность организованного питания во время обеденного перерыва с 13 до 14 часов;

- остальные работники имеют разъездной характер работ, поэтому услугами столовой не пользуются.

Автором проведены исследования по выявлению возможности функционирования столовой не только для работников ООО «Киришский ДСК» и Завода по производству автоклавного пенобетона, но и для работников близлежащих предприятий, не имеющих своих пунктов для питания, таких как ОАО «Киришская фирма «Нефтезаводмонтаж», ООО «МТИ», ООО «ЛельТрансОйл», ООО «Термиз». В результате проведенных исследований выявлено, что возможность открытия доступа в столовую ООО «Киришский ДСК» для сотрудников сторонних предприятий существует и может быть осуществлена путем введения «талонной» схемы и по специально отведенному времени для каждой из организаций. Организация именно такой схемы имеет ряд преимуществ как для ООО «Киришский ДСК», так и для предприятий-партнеров, а именно:

- позволит исключить риск мошенничества, т.к. обслуживание будет осуществляться только по талонам единого образца;

- руководство предприятий-партнеров осуществляет выдачу талонов единого образца своим сотрудникам, например, в день выдачи заработной платы, удержав сумму за питание за месяц из зарплаты сотрудников;

- решение об участии в системе организованного питания принимается индивидуально каждым работником и может быть осуществлено только с его письменного согласия;

- существует возможность «переноса» неиспользованных талонов на следующий месяц;

- сотрудники предприятий-партнеров могут оценить удобство «талонной» схемы поскольку она дает возможность горячего полноценного питания в шаговой доступности от рабочих мест, исключая оборот наличных денежных средств, что также удобно и для организатора – ООО «Киришский ДСК», поскольку уже в начале каждого месяца предприятие будет получать выручку от работы столовой в текущем месяце непосредственно на расчетный счет;

- в зависимости от решения руководства предприятие-партнера часть расходов на питание может быть компенсирована сотруднику за счет средств предприятия в размере, установленном руководителем.

Необходимо произвести расчет плановых показателей выручки и доходе от продаж, возможных к получению предприятием от работы столовой в результате увеличения посетителей, для выявления целесообразности введения новой схемы по ее работе.

Для этого сначала необходимо проанализировать возможное количество дополнительных посетителей, исходя из штатной численности каждой из вышеперечисленных сторонних организаций (согласно проведенному опросу среди руководителей данных предприятий, предлагаемое решение по предприятие питания работников их устраивает, однако переводить на данную схему они бы предпочли по частям) (таблица 18).

Таблица 18 
Расчет плановой численности посетителей столовой ООО «Киришский ДСК» после реализации «талонной» схемы предприятие питания на близлежащих предприятиях
	Наименование предприятия
	Штатная численность, чел.
	Численность, планируемая к переводу на новую схему предприятие питания в планируемом отчетном году, чел.

	1
	2
	3

	ОАО «КФ «НЗМ»
	60
	30

	ООО «МТИ»
	40
	20

	ООО «ЛельТрансОйл»
	30
	15

	ООО «Термиз»
	50
	25

	Итого
	180
	90


Из данных таблицы 19, что в плановом отчетном периоде столовая ООО «Киришский ДСК» имеет возможность получения дополнительного дохода за счет прироста посетителей на 90 человек. А в последующие периоды, в случае успешного запуска предлагаемой к реализации «талонной» схемы, у предприятия существует возможность преумножить данный показатель вдвое.

Рассмотрим наличие физической возможности столовой принимать дополнительных посетителей в течение дня (таблица 19).

Таблица 19 
Расчет планового количества посетителей столовой ООО «Киришский ДСК» для возможности реализации «талонной» схемы предприятие питания 

	№ п/п
	Наименование предприятия
	Плановое количество посетителей в зависимости от времени обеденного перерыва 

	
	
	11 - 12
	13 - 14
	18 - 19

	1
	ООО «Киришский ДСК»
	100
	80
	100

	2
	Завод по производству автоклавного пенобетона
	70
	20
	70

	3
	ОАО «КФ «НЗМ»
	20
	10
	


продолжение таблицы 19
	4
	ООО «МТИ»
	20
	
	

	5
	ООО «ЛельТрансОйл»
	
	15
	

	6
	ООО «Термиз»
	25
	
	

	7
	Итого, план
	235
	125
	170

	8
	Возможность заполнения столовой, чел.
	400
	400
	400

	9
	Возможная численность для заполнения в будущих периодах
	165
	165
	230


Исходя из расчетов, полученных в таблице 20, можно сделать вывод, что на данном этапе физических возможностей столовой достаточно для успешной реализации «талонной» схемы предприятие питания, а также численная вместимость столовой позволит и в будущих периодах работать в обычном режиме, не увеличивая штатную численность работников столовой и масштабы помещения.

Дальнейшим этапом проведения расчёта, по мнению автора,  значится расчет дневной и месячной стоимости 1 талона на питание, организация которого предлагается в рамках реализации «талонной» схемы, опираясь на меню столовой (приложение 4). Следует учесть целесообразность введения двух видов талонов – «Эконом» и «Комплексный», а также необходимо принять во внимание возможность компенсации предприятием-партнером части расходов сотрудника на питание. Занесем произведенные расчеты в таблицу 20.

Таблица 20 
Расчет дневной и месячной стоимости талона на питание в столовой 
ООО «Киришский ДСК»

	«Эконом» (без выпечки)
	«Комплексный» (с выпечкой)

	Наименование
	Цена, руб.
	Наименование
	Цена, руб.

	Суп (350г)
	55
	Суп (500г)
	75

	Второе блюдо
	55
	Второе блюдо
	90

	Салат
	25
	Салат
	40

	Напитки
	15
	Напитки
	30

	
	
	Выпечка
	25

	Итого
	150
	Итого
	260

	Компенсация части расходов за счет предприятия-партнера (10%)
	135
	Компенсация части расходов за счет предприятия-партнера (20%)
	208

	Итого месячная стоимость талона
:
	
	
	

	- без учета компенсации
	3150
	
	5460

	- с учетом компенсации
	2835
	
	4368


Руководствуясь итогами произведенных в таблице 20 расчетов, дневная стоимость талона «Эконом» составит без учета компенсации части расходов сотрудника предприятием 150 руб., с учетом 10% компенсации – 135 руб. Значит, месячная стоимость данного талона составит 3150 руб. / 2835 руб. в зависимости от наличия компенсации соответственно.

Дневная стоимость талона «Комплексный» составит 260 руб. / 208 руб. без учета компенсации и при ее наличии соответственно, а месячная стоимость данного талона будет равна 5460 руб. / 4368 руб.

Автор рекомендует к реализации талонов «Эконом» среди сотрудников предприятий-партнеров, имеющих средний уровень дохода (рабочие), а талонов «Комплексный» для сотрудников, с уровнем дохода выше среднего и высоким (административный состав, ИТР и т.д.).

Опираясь на данные рекомендации по распределению талонов, рассчитаем плановые экономические показатели доходности ООО «Киришский ДСК», возможные к получению в результате реализации «талонной» схемы по предприятие питания в столовой предприятия (таблица 21) в плановом отчетном году.

Таблица 21 
Расчет экономических показателей доходности ООО «Киришский ДСК», полученных в результате реализации «талонной» схемы предприятие питания
	№ п/п
	Наименование показателя
	Значение, тыс.руб.

	1
	Выручка от продажи талонов «Эконом» (405шт.)

((табл. 19, стр.7, ст. 3 + ст. 5) * 3150руб. * 12мес.)
	15309

	2
	Выручка от продажи талонов «Комплексный» (125шт.)

((табл. 19, стр.7, ст. 4) * 5460руб. * 12 мес.)
	8190

	3
	Итого (стр. 1 + стр. 2)
	23499

	4
	Плановая себестоимость
 (стр. 3 * 80%)
	18800

	5
	Плановая доход от продаж

(стр. 3 – стр. 4)
	4699

	6
	Рентабельность продаж по доходе от продаж, %

(стр.5/стр.3) *100
	20%


По данным таблицы 21 можно сделать вывод о целесообразности введения на исследуемом предприятии «талонной» схемы предприятие питания для сотрудников близлежащих предприятий, поскольку ООО «Киришский ДСК» получит доход от продаж в сумме 4699 тыс.руб., что позволит вывести данный вид деятельности предприятия из убыточного состояния.

Однако, руководству ООО «Киришский ДСК» необходимо учесть, что изменение схемы работы столовой повлечет за собой изменения в ведении бухгалтерского учета по данному виду деятельности.

Если изначально столовая предприятия обслуживала только его работников, то бухгалтерский учет хозяйственных операций, связанных с ее деятельностью, велся на счете 29 «Обслуживающие производства и хозяйства». По дебету этого счета собирались все расходы, непосредственно связанные с деятельностью столовой, по кредиту – списывалась фактическая себестоимость оказанных услуг.
Известно, что в результате внедрения новой схемы работы столовой, она будет обслуживать не только работников предприятия, а значит имеет смысл выделить деятельность по оказанию услуг общественного питания в качестве одного из направлений предпринимательской деятельности. То есть придать столовой статус не обслуживающего производства, а одного из основных производств.

Для этого в учредительных и регистрационных документах следует зафиксировать данные услуги в числе обычных видов деятельности предприятия, а также оформить столовые как самостоятельные структурные подразделения.

При таком варианте учет доходов и расходов, связанных с оказанием услуг питания, следует вести в общеустановленном порядке без применения статьи 275.1 Налогового кодекса РФ.
Значит, учет услуг должен быть организован по правилам, предусмотренным для организаций общественного питания. То есть:

– себестоимость блюд должна формироваться на счете 20 «Основное производство». Причем на этом счете учитываются только использованные при приготовлении продукты;

– продукты питания должны учитываться на счете 41 «Товары» (продукты, находящиеся на складе столовой, учитываются на субсчете «Товары на складах», а продукты в буфете – на субсчете «Товары в розничной торговле»);

– иные расходы (заработная плата, расходы на содержание столовой и т. д.) должны отражаться на счете 44 «Расходы на продажу»;

– зкономический результат необходимо будет ежемесячно выявлять на счете 90 «Продажи». При этом следует обратить внимание, что расчеты с клиентами в рамках предлагаемой схемы будут производиться путем безналичного расчета с предприятиями-партнерами,  значит в этом случае  необходимо будет использовать счет 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками». 
Итак, по итогам предложений автора в 3 главе, направленных на улучшение плановых экономических показателей деятельности ООО «Киришский ДСК» можно сделать вывод о целесообразности внедрения на предприятии данных мероприятий. Экономический эффект, возможный к получению их внедрения, просуммирован в таблице 22.
Таблица 22 
Расчет экономического эффекта от предложенных мероприятий по улучшению экономических показателей ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде

	Мероприятие
	Экономический эффект

	Предложение альтернативного банковского кредитования
	+3838 тыс.руб.

	Пересмотр норм расхода ресурсов
	+92 тыс.руб.

	Расширение объемов производства
	+54 тыс.руб.

	Реализация «талонной» схемы предприятие питания
	+4699 тыс.руб.

	Итого:
	8683 тыс.руб.


Заключение

Конечный зкономический результат деятельности хозяйствующего субъекта определяется как прирост или уменьшение капитала предприятие в процессе финансово-хозяйственной деятельности за отчетный период, который выражается в форме общей доходе или убытка. 

Доход (убыток) отчетного периода определяется ежемесячно путем сопоставления всех доходов и расходов, принятых к учету. Если полученные доходы превышают произведенные в отчетном периоде расходы, то получена доход, иначе - убыток.
По мнению автора, важность и необходимость расчёта экономических показателей деятельности предприятия имеет существенное значение для определения стратегии дальнейшего развития предприятие, критериев повышения эффективности ее деятельности, окупаемости вложений в активы.

По итогам расчёта экономических показателей, проведенного во второй главе, автором сделаны следующие выводы о работе рассматриваемого предприятия - ООО «Киришский ДСК»:

1. За 2016 год объем выручки по сравнению с 2015 годом в целом по предприятию вырос на 49,79 %. Основной рост был достигнут за счет строительно-монтажных работ, объем которых вырос по сравнению с предыдущим годом почти на 100 %. Выручка от реализации продукта в 2016 году осталась на уровне предыдущего года, однако если рассматривать объем реализации продукта в натуральном выражении, то он снизился по сравнению с 2015г.

2. В рассчитываемом периоде произошло снижение величины валовой доходе на 621тыс.руб., доходе от продаж на 621тыс.руб., доходе до налогообложения на 5888тыс.руб., и, как следствие, уменьшение величины чистой доходе на 5045тыс.руб.

3. Главным образом, к снижению дохода ООО «Киришский ДСК» (на 33870 тыс.руб.) привело подорожание себестоимости реализованной продукции, работ и услуг, которое, прежде всего, связано с повышением в отчетном периоде цен на сырье и материалы, а также на увеличение себестоимости, а значит, и на показатель дохода, повлиял и факт повышения тарифа по страховым взносам во внебюджетные фонды (был увеличен с 26 % до 34 %).

4. Согласно данным, полученным в результате расчёта динамики и состава операционных и прочих доходов и расходов ООО «Киришский ДСК» за 2015-2016гг., на исследуемом предприятии убыточны все виды операционной деятельности. В связи с этим руководству предприятия следует обратить особое внимание на величину процентов, подлежащих уплате, по действующим банковским кредитам, путем расчёта условий кредитования на сегодняшний день и предложения альтернативы в будущем. Также необходимо провести необходимые мероприятия по снижению расходов на содержание имущества, предоставляемого в аренду.

5. Отрицательное влияние на величину дохода в 2016г. оказало списание дебиторской задолженности в связи с истечением искового срока давности. Поэтому на предприятии целесообразно разработать комплекс мероприятий по управлению дебиторской и кредиторской задолженностью.

6. На основе показателей проведенного расчёта рентабельности продаж и рентабельности производственных активов руководству предприятия необходимо разработать комплекс мер по использованию резервов повышения рентабельности, направленных на пересмотр норм расхода ресурсов, потребляемых в процессе производства.

7. В будущем периоде руководству предприятия необходимо направить свои усилия на увеличение величины чистой доходе предприятия и, как следствие, уделить особое внимание ее распределению.

В третьей главе данной дипломной работы автором предложены следующие мероприятия, внедрение которых будет способствовать увеличению  экономических показателей на исследуемом предприятии:
- вариант альтернативного банковского кредитования;
- пересмотр норм расхода ресурсов;

- увеличение объемов выпускаемой продукции.


По результатам произведенных расчетов, внедрение данных предложений автора на исследуемом предприятии будет способствовать росту показателя дохода от продаж ООО «Киришский ДСК», и, как следствие, величины чистой прибыли и показателей рентабельности на сумму 8683 тыс.руб.

Необходимо отметить, что внедрение данных мероприятий может быть использовано на данном этапе в практической деятельности рассматриваемого предприятия.
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Приложение 3 
Пояснительная записка

к годовому отчету ООО «Киришский ДСК»

за 2016  год.

1. Общая информация об предприятие
Полное фирменное наименование общества: Общество с ограниченной ответственностью «Киришский домостроительный комбинат».

      Организационно-правовая форма: Общество с ограниченной ответственностью.

     Форма собственности: Общество с ограниченной ответственностью, частная.

     Учредителем общества с долей участия 100 % являются физические лица.

     Уставный капитал общества составляет 339 170 рублей.

Общество зарегистрировано по месту нахождения его постоянно действующего исполнительного органа: 187110, Ленинградская область, г. Кириши, шоссе Энтузиастов, дом 15.

     Почтовый адрес тот же, что и адрес регистрации общества.

     Основной вид деятельности:

     - производство общестроительных работ.

ООО «Киришский ДСК» значится членом некоммерческого партнерства «Строители Ленинградской области». 

     Среднесписочная численность сотрудников на 31 декабря 2016 года составляет 520 человек.

2. Сведения об учетной политике и ее изменениях.

В отчетном году в учетную политику общества были внесены изменения в связи с вступлением в действие Приказа Минфина России № 186н от 24.12.2015 года «О внесении изменений в нормативные правовые акты по бухгалтерскому учету», а именно был пересмотрен и откорректирован состав расходов будущих периодов. Данные изменения в составе бухгалтерской отчетности были отражены ретроспективно, в результате чего отдельные показатели бухгалтерской отчетности были изменены по состоянию на 31 декабря 2015 года. По состоянию на 31 декабря 2015 года изменены были следующие показатели:

- в бухгалтерском балансе:

   - сформированы отложенные налоговые активы в сумме 137 тыс. рублей;

   - уменьшены запасы (в связи со списанием расходов будущих периодов) на 685 тыс. рублей;

    - уменьшен показатель нераспределенной доходе на 685 тыс. рублей;

    - увеличена кредиторская задолженность на 137 тыс. рублей.

- в отчете о прибылях и убытках 

    - увеличен показатель выручки и уменьшен показатель прочих доходов на 6 105 тыс. рублей, в связи с тем, что стоимость реализованных прочих активов ранее учитывалась в составе прочих доходов, а с 2016 года учитывается в составе выручки;

    - увеличен показатель себестоимости, во-первых, в связи с тем, что себестоимость реализованных прочих активов в размере 5 622 тыс. рублей ранее учитывалась в составе прочих расходов, а с 2016 года учитывается в составе себестоимости продаж; во-вторых, часть прочих расходов, ранее учитываемая в составе расходов будущих периодов, не соответствовала критериям признания активов в бухгалтерском учете, и была списана единовременно на себестоимость в размере 685 тыс. рублей;

    - уменьшены показатели валового дохода, доход от продаж, доход до налогообложения и чистый доход на 685 тыс. рублей в связи с корректировкой расходов будущих периодов.

- в отчете об изменениях капитала уменьшен показатель чистого дохода на 685 тыс. рублей в связи с корректировкой расходов будущих периодов.

     В связи с вступлением в действие в 2016 году ПБУ 23/2016 «Отчет о движении денежных средств» были изменены показатели отчета о движении денежных средств в соответствии с действующим законодательством.

          Из состава расходов будущих периодов была исключена стоимость лицензий на право пользования участком недр. Данные расходы с 2016 года и в бухгалтерском и в налоговом учете учитываются в составе нематериальных активов. Стоимость лицензии формируется в соответствии с п. 1 ст. 325 Налогового кодекса РФ и погашается путем начисления амортизации, которая начисляется линейным способом исходя из первоначальной стоимости лицензий и нормы амортизации исчисленной исходя из срока действия лицензий. Амортизация начинает начисляться с момента добычи полезных ископаемых на данных участках недр. Уплата разовых платежей за пользование недрами по уже имеющимся лицензиям не рассматривается как расход, осуществленный в целях приобретения лицензии, и учитывается организацией единовременно в составе прочих расходов.

     Бухгалтерская отчетность за 2016 год ООО «Киришкий ДСК» была сформирована на основании действующих в РФ правил ведения бухгалтерского учета и отчетности.

     В целях формирования финансового результата и исчисления налога на доход в соответствии со ст. 271 и 272 НК РФ применялся метод начисления (т.е. по отгрузке);  при исчислении налога на добавленную стоимость налоговая база определялась согласно ст.153 НК РФ.

     В налоговом учете все затраты, непосредственно связанные с производством продукции, выполнением работ, оказанием услуг, а также все затраты, непосредственно не связанные с конкретным видом продукции, работ, услуг и относящиеся к нескольким видам производства, технологических процессов, были отнесены к прямым расходам. 

    В налоговом учете применялась амортизационная премия на капитальные вложения в размере 10 % и 30 % в зависимости от амортизационной группы. 

    Затраты на приобретение права на земельные участки в налоговом учете признаются в составе расходов равномерно в течение пяти лет.

3. Сведения об основных статьях бухгалтерского баланса

3.1. Внеоборотные активы

     По состоянию на 31 декабря 2016 года на балансе предприятия числятся:

1. Нематериальные активы, в состав которых входят:

    - патент на полезную модель (производство колец) - первоначальная стоимость 6,6 тыс. руб., начисленная амортизация на конец года составила 4,0 тыс. руб.;

     - лицензия на право пользования участком недр в целях добычи строительного песка на Ленинградском месторождении - первоначальная стоимостью 1,3 тыс. руб., начисленная амортизация на конец года составила 0,1 тыс. руб.;

     - лицензия на право пользования участком недр в целях проведения геологоразведочных работ и добычи ПГС на Лисинском участке - первоначальная стоимость 1,3 тыс. руб., начисленная амортизация на конец года составила 0,1 тыс. руб.;

     - лицензия на право пользования участком недр в целях геологического изучения, разведки и добычи песка строительного на участке Ленинградский – 2 - первоначальная стоимость 332,0 тыс. руб., начисленная амортизация на конец года составила 0,0 тыс. руб. 

2. Основные средства, балансовая стоимость которых составляет 113 510 тыс. руб., начисленная амортизация на конец года составила 60 029,0 тыс. руб. Средний процент износа основных средств составляет 52,88 %.

     В течение 2016 года было введено в эксплуатацию основных средств на сумму 18 050 тыс. руб., в т.ч.

- бетоносмесительный узел – 5 589,0 тыс. руб.;

- парогенератор – 3 728,0 тыс. руб.;

- автотранспортные средства (а/м Лексус, а/м КАМАЗ 55111, автобетоносмеситель, прицеп Тонар, реконструирован автокран МТА-160) –  6 914,0 тыс. руб.;

- прочее оборудование (станок вальца, форма бордюра, компьютер, кондиционер, металлическая емкость, приемный бункер, электротельферы, оптический теодолит, виброплита, строительные вагончики (блок-контейнеры), пуансон) – 1 819,0 тыс. руб.

     Выбыло основных средств вследствие износа и дальнейшей нецелесообразности эксплуатации, а также продажи на сумму 2 565,0 тыс. руб., из них:

- а/транспортные средства – 1 435,0 тыс. руб.;

- прочее оборудование – 987,0 тыс. руб.;

- инструмент и инвентарь – 143,0 тыс. руб.

3. В составе прочих активов на конец 2016 года числится:

- приобретенный в декабре 2016 года, но не смонтированный мостовой кран – 1 125,0 тыс. руб.;

- две металлические емкости под цемент, требующие монтажа – 140,0 тыс. руб.;

- затраты по строительству столовой – 535,0 тыс. руб.;

- затраты по Лисинскому карьеру – 2 – 262,0 тыс. руб.

4. По состоянию на 31 декабря 2016 года ООО «Киришский ДСК» имеет акции  ОАО «Центрсельстрой»  в сумме 75,0 тыс. руб., которые отражаются в балансе как  долгосрочные финансовые вложения.

5. На конец 2016 года в аренде у ООО «Киришский ДСК» находятся транспортные средства, общей стоимостью 5757,0 тыс. рублей (два седельных тягача и автокран), полученных от ООО «Киришистройсервис».

3.2. Оборотные активы

      По состоянию на 31 декабря 2016 года на балансе оборотных активов предприятия числятся:

1. Запасы – 31 894 тыс. руб., в т.ч.:
- сырье и материалы – 10 490,0 тыс. руб.;

- готовая продукция – 19 641,0 тыс. руб.;

- товары к реализации (по столовой) – 44,0 тыс. руб.;

- расходы будущих периодов – 83,0 тыс. руб.;

- затраты в незавершенном производстве (затраты по строительству объектов: «Жилой комплекс «Берёзки»» – 1 439,0 тыс. руб., «Киришский замок» – 196,0 тыс. руб.) – 1 635,0 тыс. руб.

2. Не предъявленный в бюджет НДС – 82,0 тыс. руб.
3. Денежные средства на расчетных счетах и в кассе предприятия – 6 136,0 тыс. руб.
4. Дебиторская задолженность – 13 212,0 тыс. руб., в т.ч.

- долгосрочная – 618,0 тыс. руб. 

- краткосрочная – 12 594, тыс. руб.

Из краткосрочной дебиторской задолженности:

- задолженность заказчиков за выполненные работы по строительству  - 1 673,0 тыс. руб.;

- задолженность покупателей за продукцию составляет - 5 845,0 тыс. руб.

3.3 Краткосрочные обязательства

     По состоянию на 31 декабря 2016 года задолженность по полученным кредитам составляет – 3 690,0 тыс. рублей, в т.ч.:

- по овердрафтному кредиту – 1 970,0 тыс. руб.;

- по возобновляемой кредитной линии – 1 720,0 тыс. руб.

     Кредиторская задолженность на 31 декабря 2016 г. составила 25 652,0 тыс. руб.,  в т. ч. 

     1. Задолженность перед поставщиками и подрядчиками – 9 672,0 тыс. руб.

     2. Текущая задолженность перед персоналом по зарплате – 3 618,0 тыс. руб.

     3.Задолженность во внебюджетные фонды – 1 454,0 тыс. руб.

     4. Задолженность по налогам и сборам – 4 482,0 тыс. руб.

     5. Задолженность по полученным авансам в счет предстоящих поставок товаров, услуг, работ – 4 154,0 тыс. руб.

4. Финансовая деятельность предприятия.

4.1. Выручка от реализации

Размер выручки от реализации продукта, строительно-монтажных работ, услуг транспорта, столовой собственного производства, а также от реализации прочих активов составил 332 087 тыс. рублей, в т.ч.:

	
	 2015 г.,

 тыс. руб.
	2016 г.,

 тыс. руб.
	Увеличение (+)  / Уменьшение (-), %

	Реализация продукции (БФЦ)
	94 573
	95 338
	+ 0,8 

	СМР
	111 650
	222 880
	+ 99,62

	Транспорт
	8 672
	8 019
	- 7,53

	Столовая
	700
	890
	+ 27,14

	Прочие активы
	6 105
	4 960
	- 18,76

	ИТОГО
	221 700
	332 087
	+ 49,79


     За 2016 год объем выручки по сравнению с 2015 годом в целом по предприятию вырос на 49,79 %. Основной рост был достигнут за счет строительно-монтажных работ, объем которых вырос по сравнению с предыдущим годом почти на 100 %. Выручка от реализации продукта в 2016 году осталась на уровне предыдущего года, однако если рассматривать объем реализации продукта в натуральном выражении, то он снизился по сравнению с 2016 годом. Особенно снизилась реализация таких высокорентабельных изделий как прессованные лотки и вибропрессованные изделия (тротуарная плитка и бордюр), что не могло отрицательным образом не сказаться на доходе предприятия в целом.

4.2. Информация о затратах на энергоресурсы

     Совокупные затраты на приобретение и потребление всех видов энергетических ресурсов за 2016 год составили 7 900 тыс. рублей (без НДС), в т.ч.

	Вид энергоресурса
	2015 год, тыс. руб.
	2016 год, тыс. руб.
	Рост (+) / Снижение (-) %

	Электроэнергия
	4 506,0
	5 743,0
	+ 27,45

	Теплоэнергия
	3 141,0
	1 331,0
	- 57,62

	Газ
	
	826,0
	

	ИТОГО
	7 647,0
	7 900,0
	+ 3,3


     Увеличение роста затрат на электроэнергию связано в основном не с увеличением потребления в натуральном выражении, а со значительным ростом тарифов. Снижение затрат на теплоэнергию связано с переходом на другой вид энергоресурсов, а именно на газ. 

     В апреле 2016 года в эксплуатацию была введена парогенераторная установка, работающая на природном газе, которая вырабатывает пар, используемый при производстве продукции. Также в декабре 2015 года была проведена полная газификация транспортного цеха. Эти меры позволили полностью отказаться от покупки тепловой энергии (пара и горячей воды) в сторонней предприятие (ООО «РКС-энерго»), и позволили предприятию лучше контролировать свое потреблении энергоресурсов.

4.3. Доход от реализации

      За 2016 год доход от продаж от продукции собственного производства, строительно-монтажных работ, услуг транспорта, столовой, а также от реализации прочих активов составила 7 813 тыс. рублей, в т.ч.:

	
	2015 г., тыс. руб.
	2016 г., тыс. руб.

	СМР
	+ 498
	+ 13 453

	Реализация продукции (БФЦ)
	+ 9 698
	- 2 250

	Транспорт
	- 1 995
	- 3 406

	Столовая
	- 250
	- 201

	Прочие активы
	+ 483
	+ 217

	ИТОГО
	+ 8 434
	+ 7 813


     По сравнению с предыдущим годом доход от реализации в 2016 году в целом по предприятию снизилась на 7,37 %. Основная доход получена от строительно-монтажных работ, от остальных видов деятельности получен убыток. Снижение реализации продукта (в натуральном выражении), в особенности той, которая значится высокорентабельной, и одновременно значительный рост цен на материалы (цемент, щебень, горючесмазочные материалы), приведший к увеличению себестоимости, привели к тому, что от реализации продукта в 2016 году был получен убыток. Эти же причины повлекли за собой и увеличение убытков от деятельности транспорта. От деятельности столовой предприятие ежегодно имеет убыток, так как столовая реализовывает свою продукцию (горячие обеды) только лишь работникам предприятия. Основная цель деятельности столовой – обеспечение нормальных условий труда работников предприятия.

     На увеличение себестоимости, а, значит, и на показатель доходе, повлиял и факт повышения тарифа по страховым взносам во внебюджетные фонды (был увеличен с 26 % до 34 %).

4.4. Прочие доходы и расходы

     Прочие доходы составили 917,0 тыс. рублей, в т.ч.:

- выручка от продажи основных средств (а/м Тойота)  – 170,0 тыс. руб.;

- оприходование запасных частей от списания ОС – 405,0 тыс. руб.;

- списанная за истечением срока давности кредиторская задолженность – 112,0 тыс. руб.,

- компенсация различных затрат – 208,0 тыс. руб.;

- возврат госпошлины – 22,0 тыс. руб.;

     Прочие расходы составили 4 874,0 тыс. рублей, в т.ч.:

- прочие расходы, учитываемые в целях налогообложения – 2 467,0 тыс. руб.;

- прочие расходы, не учитываемые в целях налогообложения – 2 407,0 тыс. руб.

     К прочим расходам, принимаемым в целях налогообложения (2 467,0 тыс. рублей) были отнесены:

- налог на имущество  – 1 095,0 тыс. руб.,

- услуги банков – 1 263,0 тыс. руб.;

- услуги реестродержателя и расходы, связанные с деятельностью ООО (информация об эмитенте в СМИ, прочие  расходы) – 44,0 тыс. руб.;

- госпошлина  – 65,0 тыс. руб.

    К прочим расходам, не принимаемым в целях налогообложения (2 407,0 тыс. рублей) были отнесены (расходы за счет доходе):

- возмещение ущерба по решению суда сотруднику (моральный ущерб и судебные издержки) – 572,0 тыс. руб.;

- благотворительная помощь Администрации г. Кириши в ремонте дороги – 607,0 тыс. руб.;

- благотворительная помощь партии «Единая Россия» - 370,0 тыс. руб.;

- взнос в Общероссийский Союз Строителей –  144,0  тыс. руб.;

- прочая благотворительная помощь (Будогощскому детскому дому, Обществу инвалидов войны, ветеранам войны ко Дню Победы, помощь ветеранам в установке домофона) – 99,0 тыс. руб.;

- пени по налогам и сборам, страховые взносы на материальную помощь, штрафы – 64,0 тыс. руб.;

- материальная помощь работникам предприятия к юбилеям, на лечение, похороны, к Новому году, на рождение детей  и др. – 231,0 тыс. руб.;

- детские новогодние подарки – 58,0 тыс. руб.;

- материалы – 13,0 тыс. руб.;

- списанная дебиторская задолженность за истечением срока исковой давности (по которой не переписка с должником)  – 132,0 тыс. руб.;

- выбросы вредных веществ сверх лимита – 2,0 тыс. руб.;

- санаторные путевки  – 88,0 тыс. руб.;

- амортизация ОС – 7,0 тыс. руб. 

- прочие расходы – 20,0 тыс. руб.

    В 2016 году предприятием были получены проценты по предоставленному займу ООО «Киришиспецстрой» в размере 121,0 тыс. рублей.

     В 2016 году были начислены и уплачены проценты по полученным от банка ВТБ 24 кредитам в размере 1 391,0 тыс. рублей.
4.5. Налог на доход и чистая доход 
     Несмотря на наличие доходе по данным бухгалтерского учета, в налоговом учете доход за 2016 год отсутствует. Одной из основных причин такой разницы в  показателях бухгалтерского и налогового учета значится то, что предприятие применяет амортизационную премию. Так как в 2016 году предприятием были осуществлены значительные капитальные вложения в основные фонды предприятия, то сумма амортизационной премии оказала существенное влияние на показатель доходе в налоговом учете.

   Чистая доход Общества за 2016 год составила 1 380,0 тыс. рублей, что на 78,52 % ниже по сравнению с чистой доходю предыдущего года (за 2015 год была получена чистая доход в размере 6 425,0 тыс. руб.).

    Переоценка основных средств по состоянию на 01.01.2016 года не производилась. 

    Вознаграждение членам Совета директоров не выплачивалось.

Генеральный директор 

ООО «Киришский ДСК»                                                                   Кокшаров В.В.

Главный бухгалтер                                                                            Кошелева Л.И.

11 марта 2012 года   

Приложение 4

Примерные цены на блюда меню столовой 

ООО «Киришский ДСК» в плановом отчетном периоде

	Первые блюда

	Наименование
	Вес, г
	Цена, руб.

	Суп гороховый
	350/500
	55/75

	Борщ
	350/500
	55/75

	Рассольник
	350/500
	55/75

	Солянка
	350/500
	75/100

	Грибной
	350/500
	55/75

	Вторые блюда

	Бифштекс
	100
	60

	Плов
	200
	70

	Пюре картофельное
	200
	30

	Греча отварная
	200
	30

	Котлета куриная
	100
	25

	Котлета говяжья
	100
	30

	Гуляш 
	100
	60

	Макароны по-флотски
	200
	50

	Голубцы (1шт.)
	200
	50

	Рыба в кляре
	100
	45

	Тефтели
	100
	40

	Зразы с ветчиной и сыром
	100
	50

	Салаты

	Яйцо под майонезом
	100
	25

	Салат из отварной свеклы с чесноком
	100
	25

	«Витаминный»
	100
	25

	«Столичный»
	100
	40

	Салат из свежих помидоров и огурцов
	100
	30

	«Анастасия»
	100
	40

	«Крабовый»
	100
	35

	Напитки

	Чай черный
	200
	20

	Чай зеленый
	200
	20

	Кофе растворимый
	200
	30

	Кофе «3 в 1»
	200
	30

	Компот 
	200
	15

	Сок в ассортименте
	200
	30

	Выпечка

	Блины
	80
	20

	Пирожок с яйцом и зеленью
	80
	20

	Пирожок с картофелем и грибами
	80
	20

	Пирожок с яблоками
	80
	20

	Ватрушка с творогом
	100
	25

	
	
	

	Сахар
	5
	1

	Лимон
	3
	5

	Сливки
	5
	7

	Хлеб
	100
	5


� Справочно: Индекс цен производителей в строительстве (строительно-монтажные работы) в 2016г. по сравнению с 2015г. составил в среднем за год 110,1%.(по данным сайта http://www.gks.ru/)


� При условии среднегодового количества рабочих дней в каждом месяце – 21 день


� Данный показатель рассчитан, основываясь на среднестатистических данных, согласно которым доля себестоимости продукции, реализованной в столовых, в величине выручки равна 80% 
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